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Лекція 1. Закономірності розвитку, структура міжнародної економіки
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1.3. Міжнародна економіка та її структура

1.1. Світовий ринок і міжнародний рух товарів

Міжнародна економіка (international economy) – це частина економічної теорії, що вивчає операції між країнами у сфері купівлі-продажу товарів і послуг, фінансових потоків і переміщення факторів виробництва. Міжнародна економіка як система економічних відносин функціонує на національному та інтернаціональному рівнях у межах світового співтовариства. 

Функціонально міжнародна економіка поділяється на міжнародну макроекономіку та міжнародну мікроекономіку. Міжнародна макроекономіка – частина міжнародної економіки, що вивчає закономірності функціонування відкритих національних економік і світового господарства у цілому в умовах глобалізації фінансових ринків. Міжнародна мікроекономіка – частина міжнародної економіки, що вивчає закономірності міждержавного руху конкретних товарів, факторів виробництва та їх ринкові характеристики (попит, пропозиція, ціна та ін.). 
У теорії міжнародної економіки розглядаються внутрішні, національні, міжнародні та світові ринки. Зазначені ринки можна зобразити як елементи графічних фігур, що створені перетином кіл – умовних зображень національних ринків (рис. 1.1).
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Рис. 1.1. Графічне зображення ринків у міжнародній економіці 

· Внутрішній ринок – форма господарювання, за якої уся продукція виробляється, збувається і споживається всередині країни.

· Національний ринок – це сума внутрішнього ринку та частина міжнародного, на яку пропонуються товари національних виробників.

· Міжнародний ринок – це сума частин національних ринків, яка безпосередньо пов’язана із закордонними ринками.

· Світовий ринок – об’єднання всіх національних ринків, сфера сталих товарно-грошових відносин між країнами, що базується на міжнародному поділі праці та інших факторах виробництва.

· Міжнародний поділ праці – суспільно-територіальний поділ праці між країнами зі сталою концентрацією виробництва певної продукції.

На міжнародних ринках можуть продаватися лише ті товари, які мають міжнародний попит і пропозицію. Один і той же продукт праці може бути товаром на внутрішньому ринку і не бути таким на міжнародному ринку. Виділяють категорії продуктів праці та товарів. Товари, у свою чергу, поділяються на ті, що торгуються і ті, що не торгуються (рис. 1.2.).
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Рис. 1.2. Поділ товарів на ті, що торгуються і не торгуються
Міжнародна торгівля (international trade) – сфера міжнародних товарно-грошових відносин, що являє собою сукупність зовнішньої торгівлі усіх країн світу. Міжнародна торгівля складається з двох зустрічних потоків – експорту та імпорту, характеризується зовнішньоторговельним сальдо і зовнішньоторговельним оборотом (табл. 1.1). 
Таблиця 1.1. Основні показники міжнародної торгівлі

	Назва терміну та його зміст
	Формула

	Зовнішньоторговельне сальдо – різниця вартісних обсягів експорту та імпорту
	Тсальдо = Е – І

	Зовнішньоторговельний оборот – сума вартісних обсягів експорту та імпорту
	Тоборот = Е + І

	Питома вага (квота) експорту

(показник відкритості економіки)
	ІЕ = (Е / ВВП) x 100 %

	Питома вага (квота) імпорту

(показник відкритості економіки)
	ІІ = (І / ВВП) x 100 %

	Індекс товарності

(показник забезпеченості країни товарами)
	t = (Е + І) / ВВП

	Рівень залежності країни від міжнародної торгівлі
	Пзал = (Е + І) / ВНП


Балансування міжнародного попиту та пропозиції, обсягів експорту,  імпорту і рівноважної ціни графічно представлено на рис. 1.3. Графічна модель показує взаємозв’язки між внутрішнім та зовнішнім попитом і пропозицією та методику (графічний розв’язок) визначення рівноважної ціни, за якою здійснюється торгівля.
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Рис. 1.3. Графічний метод визначення рівноважної ціни

1.2. Світове господарство і міжнародний рух факторів виробництва

Світове господарство є вищою, ніж світовий ринок, стадією розвитку ринкової економіки, яка включає, окрім міжнародної торгівлі, міжнародний рух факторів виробництва і міжнародні підприємства (транснаціональні корпорації, багатонаціональні корпорації, спільні підприємства та ін.). 
Фактори виробництва – це ресурси, які необхідно витратити для виробництва товару: праця, земля, капітал, технологія (рис. 1.4).
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Рис. 1.4. Фактори виробництва та їх рух

За походженням фактори виробництва поділяються:

· основні – фактори виробництва, що дісталися від природи або стали результатом історичного розвитку;

· розвинуті – фактори виробництва, які країна набула в результаті інтенсивних пошуків і капіталовкладень.

За ступенем спеціалізації фактори виробництва розрізняють:

· загальні – фактори виробництва, які можна застосовувати у різних галузях для створення різноманітної продукції;
· спеціальні – фактори виробництва, які використовуються в одній галузі або для створення однієї групи продукції.

Особливого значення набувають рівень суспільного поділу праці і кооперація праці та виробництва (рис. 1.5).
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Рис. 1.5. Основні складові переміщення факторів виробництва у міжнародній економіці
Вплив сукупності факторів економічного розвитку на зростання ВНП країни визначається функцією: 

	Y = f (P, R, T, X),
	(1.1)


де Y – валовий національний продукт (ВНП); P – чисельність населення; R – капітальні ресурси; T – техніка, технологія; X – суспільні інституції.

Види міжнародних економічних операцій та їх сутність представлені у табл. 1.1. 
Таблиця 1.1. Види міжнародних економічних операцій

	Рух
	Містить
	Означає

	Товарів
	Товари загалом 
	Більшість транспортабельних товарів, що продаються нерезидентами чи купуються у них, право власності на які переходить від однієї інституційної одиниці до іншої

	
	Товари для обробки 
	Експорт чи імпорт товарів для переробки на території іншої країни з наступним реімпортом чи реекспортом в першу країну

	
	Ремонт товарів 
	Ремонтні роботи, здійснені нерезидентами над автомобілями, суднами, кораблями, літаками, іншими пересувними об’єктами резидента

	
	Товари, куплені в порту перевізниками 
	Товари матеріально-технічного оснащення (паливно-мастильні матеріали, продукти та ін.), куплені або продані в порту перевізнику-нерезиденту (судну, літаку)

	
	Немонетарне золото 
	Будь-які золоті вироби, які не є державними резервами

	Послуг
	Транспорт 
	Міжнародне перевезення товарів і пасажирів усіма видами транспорту, надання відповідних послуг

	
	Поїздки 
	Товари та послуги, придбані нерезидентами для службових і особистих цілей під час поїздок за кордон упродовж року (туризм)

	
	Інші 
	Інші послуги, надані нерезидентам (зв’язок, страхування, будівництво та ін.)

	Прибутку
	Заробітна плата 
	Заробітна плата, яка виплачена нерезидентом

	
	Прибуток на інвестиції 
	Прибутки і плата за іноземними активами та пасивам

	Поточних трансферів
	Уряд 
	Міжурядові плати, дари, внески в міжнародні організації

	
	Інші галузі 
	Плати між резидентами і нерезидентами та неурядовими організаціями 

	Капіталу
	Капітальні трансферти 
	Передача права власності на основні фонди і безкорисне списання зобов’язань кредиторам 

	
	Прямі інвестиції 
	Придбання резидентом довготривалого інтересу в підприємстві-нерезиденті, включаючи всі наступні угоди між ними

	
	Портфельні інвестиції 
	Угоди з цінними паперами і борговими зобов’язанями

	
	Інші інвестиції 
	Торгові кредити, позики, включаючи позики Міжнародного валютного фонду (МВФ), депозити

	
	Резервні активи 
	Угоди з активами, які використовуються для балансування платіжного балансу (монетарне золото, резервна позиція в МВФ, іноземна валюта)


1.3. Міжнародна економіка та її структура

При аналізі структури міжнародної економіки виділяють два основні напрями: політико-соціально-економічний (рис. 1.6.) та соціально-економічний (рис. 1.7).
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Рис. 1.6. Складові політико-соціально-економічного напряму розвитку міжнародної економіки
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Рис. 1.7. Соціально-економічні принципи структуризації міжнародної економіки
За принципом економічних суб΄єктів виділяється інституціональна одиниця. Інституціональна одиниця – це економічний агент, котрий може володіти товарами і активами, мати економічні зобов’язання і від свого імені здійснювати угоди з іншими агентами. Інституціональні одиниці поділяються таким чином: домашні господарства, неприбуткові інститути, нефінансові корпорації, урядові установи, фінансові корпорації.
За структурою інституціональні одиниці можна поєднувати у певні сектори: реальний, бюджетний, грошовий, зовнішній (рис. 1.8). 
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Рис. 1.8. Інституціональні одиниці та сектори в міжнародній економіці
Лекція 2. Класичні теорії міжнародної торгівлі

2.1. Меркантилістська теорія 

2.2. Теорії абсолютних і порівняльних переваг

2.3. Теорія співвідношення факторів виробництва (Хекшера-Оліна)

2.4. Парадокс Леонтьєва
2.1. Меркантилістська теорія 

Меркантилізм (mercantilism) – економічна концепція, яка стверджує, що багатство націй визначається кількістю грошей (золота та срібла) на її території, а джерелом багатства є зовнішня торгівля з позитивним зовнішньоторговельним сальдо. З іншої сторони, меркантилізм – економічна філософія торговців і державних діячів у XVI–XVII ст. Вона покладалася на існування сильної держави і широке регулювання економічної діяльності. 
Перша теорія міжнародної торгівлі – теорія меркантилізму – розроблена європейськими вченими Томасом Маном (1571-1641рр.), Чарльзом Дейвіантом (1656-1714рр.), Жаном Батістом Колбертом (1619-1683рр.), Вільямом Петті (1623-1687рр.). Теорія обґрунтувала роль товару та необхідність еконо​мічного виходу національних держав на зовнішні ринки. Ці функції виконав саме меркантилізм. Основні його припущення та положення приведено на рис. 2.1.
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Рис. 2.1. Основні припущення та положення теорії меркантилізму

Результатом ключових положень теорії меркантилізму є надлишковий обсяг обмежень у міжнародній торгівлі, конфліктність національних інтересів різних країн. 
Обмеженість теорії меркантилістів полягає у тому, що збагачення країн можливе не тільки внаслідок перерозподілу вже існуючого багатства, але й за рахунок його нарощування.

2.2. Теорії абсолютних і порівняльних переваг

Засновником теорії абсолютних переваг (теорії зовнішньої торгівлі) є Адам Сміт. Її суть полягає в тому, що країни експортують ті товари, які вони виробляють з меншими витратами (у виробництві яких мають більшу перевагу та імпортують ті товари, що продукують іншими країнами з меншими витратами (у виробництві яких абсолютна перевага належить їхнім торговим партнерам). Згодом цю теорію розвинув Давид Рікардо, довівши, що абсолютні переваги є лише частковим випадком загального правила. Науковець показав, що торгівля вигідна кожній з двох країн, навіть якщо одна з них має абсолютні переваги у виробництві обох товарів (рис. 2.2).
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Рис. 2.2. Припущення теорії абсолютних та порівняльних переваг
Теорія абсолютних переваг – країни експортують ті товари, у виробництві яких вони мають абсолютні переваги (найменші витрати), а імпортують ті, у виробництві яких інші країни мають абсолютні переваги.

Позитивом теорії абсолютних переваг є те, що вона базуєть​ся на трудовій теорії вартості та підтверджує переваги поділу праці не тільки на національному, але й на міжнародному рівнях.

Недоліком даної теорії для пояснення міжнародної торгівлі є те, що вона не відповідає на запитання, чому країни торгують між собою навіть за умови відсутності абсолютної переваги у виробництві тих чи інших товарів, тобто коли одна з країн має абсолютні перева​ги у виробництві всіх товарів

Теорія порівняльних переваг – країни експортують ті товари, альтернативна ціна на які нижча, ніж в іншій країні, а імпортують ті, альтернативна ціна на які вища. Теорія порівняльних переваг базується на тих самих припущен​нях, що і теорія абсолютних переваг, використовуючи додатково поняття альтернативних витрат.

 Альтернативні витрати — це просте порівняння цін одиниць двох товарів на внутрішньому ринку, виражених через кількість робочого часу, витраченого на їх виробництво.

Альтернативна ціна — це робочий час, потрібний для вироб​ництва одиниці одного товару, виражений через робочий час, необ​хідний для виробництва одиниці іншого товару.

Суть теорії порівняльних переваг: якщо країни спеціалізуються на виробництві тих товарів, які вони можуть виробляти з відносно нижчими витратами порівняно з іншими країнами (або, інакше кажучи, з меншими альтернативними витратами), то торгівля буде взаємовигідною для обох країн, неза​лежно від того, чи є виробництво в одній з них абсолютно ефективні​шим, ніж в іншій.

Альтернативні витрати виробництва продукту — це кіль​кість інших продуктів, від якої необхідно відмовитися або яку треба офірувати, щоб отримати певну кількість даного продукту.

Введемо позначення:
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Погодинна заробітна плата робітника у першій галузі становитиме 
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зарплата у першій галузі буде вищою аніж у другій, і навпаки:
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Відповідно, економіка країни спеціалізуватиметься на випуску першого товару за умови правильності нерівності (2.1) або на виробництві другого товару, має силу нерівність (2.2). 
Третій випадок: рівність відношення 
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отже обидва товари вироблятимуться. 


Розглядаючи теорії міжнародної торгівлі, проаналізуємо деякі особливості національної та іноземної економіки. Для іноземної –показники позначатимемо «*». Так, національне виробництво одного товару може бути ефективнішим за іноземне, але іноземне виробництво другого буде продуктивнішим за умови: 
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Тоді відношення кількості необхідних одиниць праці для виробництва першого товару до необхідних одиниць праці для випуску другого товару в національній економіці – менше за іноземне.

2.3. Теорія співвідношення факторів виробництва (Хекшера-Оліна)

Підхід Хекшера-Оліна до міжнародної торгівлі (Heckscher-Ohlin approach to international trade) вперше розроблено шведським економістом Хекшером, а потім розвинений його співвітчизником Оліном у праці “міжрегіональна і міжнародна торгівля” (Interregional & International Trade, 1935). Даний підхід визнає, що міжнародна торгівля базується на різниці порівняльних переваг і є спробою пояснення факторів, що створюють таку різницю, розглянуто також й інші фактори виробництва – земля та капітал (рис. 2.3).

Згодом положення теорії Хекшера-Оліна були математично підкріплені Полом Самуельсоном. Він визна​чив жорсткі передумови, з дотриманням яких твердження Хекше​ра-Оліна ставало повністю коректним.
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Рис 2.3. Припущення теорії співвідношення факторів виробництва

Зазвичай приймається: ціна капіталу оцінюється відсоткової ставкою; ціна праці – заробітною платою.

У теорії співвідношень факторів виробництва використовуються наступні показники:  фактороінтенсивність і факторонасиченість. Фактороінтенсивність – показник, що визначає відносні затрати факторів виробництва на створення певного товару. Факторонасиченість – показник, що визначає відносну забезпеченість факторами виробництва.

У даній теорії розглядаються розбіжності у: 

· фактороінтенсивності (один товар – трудомісткий, другий товар – капіталомісткий); 

· факторонасиченні (в одній країні капіталу відносно більше, ніж в іншій). 

Товар 1 є відносно більш капіталомістким порівняно з товаром 2, якщо за однакової оплати праці й капіталу у виробництві обох товарів виробництво товару 1 потребує більше капіталу на одиницю праці, ніж виробництво товару 2.

Теорема Хекшера-Оліна: країна експортуватиме товар, який більш інтенсивно використовує фактор, на який ця країна відносно багатша.

Отже, кожна країна експортує ті фактороінтенсивні товари, для виробництва яких вона володіє відносно надлишковими факторами виробництва, а імпортує ті товари, для виробництва яких вона відчуває відносну нестачу факторів виробництва.

1. Країна I виробляє і експортує товар 1 (трудомісткий) (надлишок фактора виробництва – праця).

2. Країна II виробляє і експортує товар 2 (капіталомісткий) (надлишок фактора виробництва – капітал).

Доведення:

У результаті спеціалізації (рис. 2.4б) країна I – спеціалізується на товарі 1 (трудомісткий), а країна II – спеціалізується на товарі 2 (капіталомісткий): 
а) країна I спеціалізується на товарі 1 (Т/М) 
[image: image25.wmf]Þ

 попит: на працю
[image: image26.wmf]­

, на капітал
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;

б) країна II спеціалізується на товарі 2 (К/М) 
[image: image28.wmf]Þ

 попит: на працю
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, на капітал
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.

Як наслідок, попит на робочу силу зростає, ціна зростає, попит на капітал падає, процентна ставка падає і навпаки.

Таким чином, різниця на ціну факторів виробництва скорочується.

Теоретично міжнародна торгівля може розвиватися доти, поки є різниця у відносній ціні на фактори виробництва.

Висновки:

1. Власники відносно надлишкових факторів виробництва виграють від торгівлі, власники відносно недостатніх – програють.

2. Розвиток торгівлі сприяє виробничій спеціалізації.

2.4. Парадокс Леонтьєва
Теорія співвідношення факторів виробництва Хекшера-Оліна не підтверджується на практиці: трудомістким країнам експортують капіталомісткі продукти, капіталомістким – трудомісткі.

В. Леонтьєв  використав модель міжгалузевого балансу «витрати-випуск», яку побудував на основі даних з економіки США за 1947 рік. 

Науковець у своїй роботі проаналізував висновок теорії Хекшера-Оліна про те, що країни експортують товари, у виробництві яких інтенсивно використовуються надлишкові й тому дешевші для них фактори виробництва, та імпортують товари, у виробництві яких ці фактори застосовуються менш інтенсивно. Точніше, він одночасно перевіряв два припущення: 1) теорія Хекшера-Оліна справедлива; 2) в економіці США, як вважалось, капітал більшою мірою надлишковий, ніж у їх торгових партнерів. Тому, відповідно до теорії, вони повинні експортувати капіталомісткі товари.

Таким чином, парадокс Леонтьєва полягає у тому, що теорія співвідношен​ня факторів виробництва Хекшера-Оліна не підтверджується на практиці: трудонасичені країни експортують капіталомістку про​дукцію, тоді як капіталонасичені – трудомістку.

Існують пояснення парадоксу. Той факт, що продукція може вироблятися різними методами, чи, що робоча сила не є однорідним товаром (розподіл працівників за рівнем кваліфікації) підтверджують вищезазначене. Наступним поясненням парадокса Леонтьєва є те, що США імпортують значну кількість сировини, видобування якої вимагає знач​них затрат капіталу. Якщо американські експортні товари потре​бують значної кількості такої сировини, це робить експорт США капіталомістким. 

Основними поясненнями парадоксу Леонтьєва є:

- неоднорідність факторів виробництва, насамперед, робочої сили, яка суттєво може відрізнятися за рівнем кваліфікації;


- значна роль природних ресурсів, які беруть участь у виробничих процесах як капіталонасичені;

- вплив на міжнародну спеціалізацію зовнішньоекономічної політики, обмеження імпорту, стимулювання внутрішнього виробництва тощо. 
Лекція 3. Альтернативні теорії міжнародної торгівлі

3.1. Теорія специфічних факторів виробництва

3.2. Вплив міжнародної торгівлі на доходи. Теорема Столпера-Самуельсона. Теорема Рибчинського

3.3. Ефект масштабу та недосконала конкуренція

3.4. Модель міжнародної торгівлі на основі розбіжностей у смаках та уподобаннях

3.1. Теорія специфічних факторів виробництва

Основні поняття. Специфічний фактор виробництва – фактор, який використовується лише в одній галузі та не переміщується в інші. Мобільний фактор виробництва – фактор, який вільно переміщується між галузями національної економіки. Загалом до мобільних факторів виробництва належать праця, капітал, технологія.

Теорія специфічних факторів виробництва (Самуельсона-Джонса) – фактори, які є специфічними для експортного сектору, розвиваються (їх обсяг збільшується), а фактори, які є специфічними для сектору, що конкурує з імпортом, зменшуються, тобто – доходи власників фактору специфічного для експортних галузей збільшуються, а доходи власників фактору специфічного для галузей, що конкурують з імпортом, зменшуються.

Припущення теорії специфічних факторів виробництва:

· розглядаються три фактори виробництва (праця, земля, капітал);

· один фактор мобільний (праця) всередині країни;

· два фактори – специфічні для виробництва відповідних двох товарів;

· забезпеченість країн факторами виробництва різна;

· обсяг імпорту країни обмежений доходами від експорту.

Різна забезпеченість країн факторами виробництва призводить до різниці у відносній пропозиції та відносних цінах на товари, що, у свою чергу, веде до виникнення міжнародної торгівлі. 

Прикладом використання теорії специфічних факторів є виробництво промислових і споживчих товарів у країні. 
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Модель специфічних факторів  
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Рис. 3.1. Модель специфічних факторів виробництва на прикладі споживчих та промислових товарів
На практиці для вимірювання ступеня експортної чи імпортної спеціалізації факторів виробництва пропонується використання даних про частку доходів цих факторів в доданій вартості експортних та імпортозаміщуючих виробництв, а також в національному доході в цілому:
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 – показник ступеня експортної / імпортної спеціалізації фактора і;
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 – частка доходу фактора і у вартості експорту;
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 – частка доходу фактора і у вартості продукції, що конкурує з імпортом;
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 – частка доходу фактора і в національному доході. 
Таким чином, показник ступеня експортної (чи імпортної) спеціалізації фактора залежить прямо пропорційно від різниці частки доходу фактора у вартості експорту і у вартості продукції, що конкурує з імпортом та обернено пропорційно від частка доходу оцінюваного фактора у національному доході. 
3.2. Вплив міжнародної торгівлі на доходи. Теорема Столпера-Самуельсона. Теорема Рибчинського

Зменшення обсягу фактору є наслідком зниження відносної ціни товару, у виробництві якого використовується даний фактор, зниження зайнятості та зменшення заробітної плати призводить до того, що ціна фактора зменшується (рис. 3.2). Графічно зображено зазначену залежність як циклічний процес, у якому діють чотири фактори: відносна ціна товару, обсяг фактора, зайнятість у галузі, заробітна плата. 
Теорема Столпера-Самуельсона – збільшення відносної ціни певного товару зумовлює збільшення ціни фактора, що використовується у виробництві даного товару більш інтенсивно, і зменшення ціни фактора, що використовується у виробництві даного товару, – менш інтенсивно.
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Рис. 3.2. Модель впливу відносної ціни, заробітної плати, зайнятості на розвиток фактору виробництва
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Рис. 3.3. Графічне тлумачення теореми Столпера-Самуельсона
Теорема Рибчинського: якщо відносні товарні ціни залишаються сталими й обидва товари продовжують вироблятися, то збільшення пропозиції певного фактора зумовлює збільшення випуску того товару, який використовує даний фактор більш інтенсивно, і зменшення випуску того товару, який використовує даний фактор менш інтенсивно. Теорема встановлює зв`язок між змінами в забезпеченні країн факторами виробництва і змінами у виробництві двох товарів за умови, що товарні ціни залишаються сталими.

3.3. Ефект масштабу та недосконала конкуренція

Ефект масштабу (economy of scale) – розвиток виробництва, при якому зростання витрат факторів на одиницю призводить до зростання виробництва більше ніж на одиницю. Ефект масштабу досягається або через підвищення продуктивності праці за рахунок більш детальної спеціалізації, або через можливості застосування більш специфічного та ефективного устаткування. Ефект масштабу спостерігається також при використанні певної технології та організації виробництва, за якої довготривалі середні витрати скорочуються при збільшенні обсягів виробництва продукції, тобто виникає економія, яка зумовлена умовами масового виробництва. 
Розрізняють зовнішній та внутрішній ефект масштабу.

Зовнішній ефект масштабу – зниження витрат на одиницю товару в межах підприємства за рахунок збільшення масштабів виробництва у галузі в цілому. При цьому збільшується кількість підприємств, що виробляють один і той же товар. Разом з тим розмір кожного з них залишається незмінним. Тобто експортери мають можливість продавати товари за поточними цінами, на які вони не мають впливу. Виникає досконала конкуренція.

Внутрішній ефект масштабу – зниження витрат на одиницю товару в межах підприємства за рахунок збільшення масштабів його виробництва. При цьому обсяг виробництва товару не змінюється, а кількість підприємств, що виробляють такий товар, зменшилась. У більшості випадків це призводить до виникнення недосконалої конкуренції, за якої виробники мають можливість впливати на ціну товару і, таким чином, забезпечувати збільшення обсягів продаж за рахунок зниження ціни. Виникає недосконала конкуренція (монополія або олігополія).

Міжнародна конкуренція змушує кожне підприємство виробляти не широку гаму продукції, а тільки декілька видів. Обмеження номенклатури є визначальним чинником для підтримання низьких витрат виробництва. Умовно на рис. 3.4 зображено економічний зиск від переходу від виробництва двох видів продукції (варіант 1) до одного (варіант 2) При цьому приймаються до уваги умовно-постійні та умовно-змінні витрати. 
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Рис. 3.4. Економія на масштабах виробництва при переході від виготовлення двох до одного виду продукції
Приймається, що обсяги виробництва Продукту 1 та Продукту 2 у першому варіанті дорівнюють обсягам виробництва у другому варіанті.
3.4. Модель міжнародної торгівлі на основі розбіжностей у смаках та уподобаннях

За умови повної ідентичності виробничих можливостей країн (відсутність порівняльних переваг) торгівля між ними матиме місце на базі розбіжностей у смаках та уподобаннях споживачів. Тобто стан, коли умови пропозиції товарів в обох країнах однакові, то попит у будь-якому випадку буде різним. На зазначене впливає низка факторів, які умовно можна поділити на внутрішні та зовнішні. 

До внутрішніх факторів відносяться: історичні чинники розвитку території, мовні особливості, релігія, рівень освіти, сімейні традиції, ставлення до роботи та дозвілля, рівень соціального розвитку. 

До зовнішніх факторів відносяться: ступінь впливу міжнародної торгівлі (частка товарів, які відіграють визначальну культурну роль у країні), імпорт культурних надбань (кіно, музика, мода), інтеграційні процеси (етапи інтеграції, відкритість економіки), глобалізації (загальна стандартизація культур, стилю життя, цінностей). 

Можна також виділити особистісні фактори, котрі впливають на вибір споживачів – це лояльне ставлення до товару (виробника, бренду) та ірраціональна прив’язаність до певного бренду. 
Модель міжнародної торгівлі на основі розбіжностей у смаках та уподобаннях наведена на рис. 3.5. 
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Рис. 3.5. Модель міжнародної торгівлі на основі розбіжностей у смаках та уподобаннях
Лекція 4. Тарифні методи регулювання міжнародної торгівлі

4.1. Свобода торгівлі та протекціонізм

4.2. Митний тариф
4.3. Особливості тарифної політики
4.1. Свобода торгівлі та протекціонізм 
Розрізняють дві тенденції розвитку державного регулювання економіки. Перша – це послаблення економічного впливу держави на суб’єкти ринкової економіки, насамперед, на транснаціональні корпорації. Друга – зростання особливої значущості державних рішень щодо міжнародної торгівлі у внутрішньому соціально-економічного розвитку країни. 
Митна політика – це система принципів і напрямів діяльності держави у сфері забезпечення своїх економічних інтересів та безпеки за допомогою митно-тарифних й нетарифних заходів регулювання зовнішньої торгівлі. 
До основних напрямів митної політики держави належать:

· протекціонізм (protectionism) – державні заходи впливу на міжнародну торгівлю з метою регулювання структури та напряму міжнаціональних потоків товарів і послуг, контролю за світовим рухом факторів виробництва;

· фритредерство, політика вільної торгівлі (free-trade) – політика держави, що передбачає скасування обмежень на ввіз імпортних товарів чи встановлення низьких митних тарифів.

Головна мета протекціонізму – ускладнити доступ іноземних постачальників на національні ринки та штучно підвищити міжнародну конкурентоспроможність національних виробників на світових ринках.

Обмеження торгівлі досягається за допомогою тарифних та нетарифних бар`єрів. Тарифні бар`єри впливають на ціни, нетарифні – на ціни або безпосередньо на обсяг випуску товарів.

Показник ефективності протекціонізму розраховується за формулою:
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 – номінальна ставка мита для споживачів на кінцеву продукцію;
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– частка імпортованої сировини за ціною кінцевої продукції у разі відсутності митних ставок;
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– номінальна митна ставка на імпортну сировину. 

Комплекс заходів економічного протекціонізму включає: інституційно-правовий протекціонізм; монетарний протекціонізм; фіскальний протекціонізм; ціновий протекціонізм; соціальний протекціонізм; зовнішньоекономічний протекціонізм.
4.2. Митний тариф
Інструментом протекціоністської політики є тариф або мито – державний податок, що застосовується при ввезенні, вивезенні або транзиті товарів через країну. Митні тарифи визначаються в Законі Україні „Про митний тариф”. Митний тариф – це систематизований згідно з класифікацією товарів зовнішньоекономічної діяльності перелік ставок  ввізного мита, яке справляється з товарів, що ввозяться на митну територію країни. В основу  товарної  класифікаційної  схеми   Митного   тарифу України (товарна номенклатура) покладено українську класифікацію товарів зовнішньоекономічної діяльності, яка базується на Гармонізованій системі опису та кодування товарів. Система митних тарифів має 21 розділ, 97 груп товарів і налічує понад 10 тисяч тарифних ставок. До функцій митного тарифу належать:

· фіскальна – податкова функція, що наповнює державний бюджет;

· протекціоністська – захист від небажаної іноземної конкуренції;

· балансуюча – обмеження небажаного експорту товарів, ціни на які нижчі за світові.

Класифікацію митних зборів представлено на рис. 4.2.
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Рис. 4.2. Класифікація митних зборів.
Мито – це податок, який стягується з товару при перетині ним митного національного кордону. Імпортне мито – це податок, що стягується з імпортованих товарів.  Експортне мито накладається на експортовані товари. 

Нарахування мита здійснюється наступним чином.

Адвалерне мито – нараховується у відсотках до митної вартості товару.
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де 
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 – ціна товару з врахуванням мита, 
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 – ціна товару, який імпортується, 
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 - ставка адвалерного тарифу. 
Специфічне мито – нараховується у встановленому розмірі на одиницю виміру товару (вага, площа, об’єм).


[image: image50.wmf]s

im

d

T

P

P

+

=

,



(4.3)

де 
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– ставка специфічного тарифу. 

Комбіноване мито – нараховується у вигляді комбінації адвалерного та специфічного мита.

Компенсаційне мито – нараховується на імпорт тих товарів, при виробництві яких прямо або опосередковано використовувалися субсидії. Компенсаційне мито поділяється на попереднє або остаточне і являється особливим видом мита, що справляється у разі ввезення на митну територію України товару, що є об'єктом застосування компенсаційних заходів (попередніх або остаточних).
Держава може встановлювати мито самостійно чи за домовленістю з іншими країнами. Автономне мито встановлюється державою в односторонньому режимі, конвенційне – у дво- або багатосторонньому режимі, а преференційне – у багатосторонньому пільговому режимі (здебільшого на товари з країн, що розвиваються). 


Існують також інші категорії, що характеризують митну політику. Серед них наступні: номінальне мито – тарифна ставка, яка вказана в митному тарифі; ефективне мито – дійсний рівень мита на кінцевий товар з урахуванням мита на внутрішні компоненти; тарифна ескалація – визначення тарифних ставок мита відповідно до ступеня обробки товару.
Оптимальне мито – така ставка мита, яка максимізує нетто-виграш у результаті покращення умов торгівлі даної країни проти її негативного впливу на обсяги торгівлі (рис. 4.3). 
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Рис. 4.3. Залежність обсягів міжнародної торгівлі та надходжень до бюджету держави від ставки митних зборів (нормовані показники)
4.3. Особливості тарифної політики

Митний тариф завжди вигідний виробникам товарів, що конкурують з імпортом, навіть за умови, якщо сукупний добробут нації при цьому знижується. Але це має місце лише у тому випадку, якщо введення тарифу призводить до обмеження імпорту і підвищення внаслідок цього цін на вітчизняний товар або обсягу продаж. Митний тариф приносить дохід державі та може бути використаний на соціальні потреби. У цих випадках  він збільшуватиме добробут нації у цілому. На рис. 4.4. представлено графічне пояснення дії митного тарифу на ціну імпорту. 
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Рис. 4.4. Механізм захисту вітчизняного товаровиробника митним тарифом

Споживачі зазвичай програють від введення імпортних мит. Вони втрачають більше, ніж отримують у сумі виробники і держава, в чий дохід потрапляють тарифні збори. Митний тариф, обмежуючи імпорт, призводить до погіршення споживчих можливостей: підвищення цін на імпортні і, як правило, вітчизняні товари, скорочення обсягу пропозиції. 
Розрахунок фактичного рівня митного захисту 
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де 
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 – номінальний рівень мита на імпорт кінцевого продукту; 
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 – номінальний рівень мита на компоненти матеріальних витрат; 
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 – частка вартості імпортних компонентів матеріальних витрат у ціні кінцевого продукту при відсутності митного тарифу.
 

Відповідно, для розрахунку допустимої частки імпортних компонентів у виробі при певних зовнішніх умовах (рівнях ставок мита) використовується формула:
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Лекція 5. Нетарифні методи регулювання міжнародної торгівлі

5.1. Квотування і ліцензування

5.2. Фінансові методи торговельної політики

5.3. Неекономічні методи впливу на міжнародну торгівлю
5.1. Квотування і ліцензування 
Нетарифні методи регулювання міжнародної торгівлі – прямі адміністративні норми, що встановлюються державою та визначають кількість і номенклатуру товарів, дозволених для ввозу в країну і вивозу з країни. До таких адміністративних норм відносяться: контингентування, ліцензування і квотування. 

Квотування і ліцензування називають нетарифними бар’єрами. Нетарифні бар’єри (non-tariff barriers) – це обмеження міжнародної торгівлі за допомогою квот, системи ліцензування, добровільних експортних обмежень, субсидій та стандартів. Такими бар’єрами можуть бути технічні, фармакологічні, санітарні, фітосанітарні, ветеринарні та екологічні стандарти та вимоги, а також процедури їх застосування.

Квотування (allocations) – кількісне обмеження на обсяг товару певного найменування, що може бути імпортованим/експортованим за визначений проміжок часу. Квоти поділяють на імпортні та експортні. Експортні квоти вводяться (1) згідно з міжнародними стабілізаційними угодами, що визначають частку кожної країни у загальному експорті окремого товару (наприклад, експорт нафти з країн ОПЕК), чи (2) керівництвом країни для запобігання вивозу товарів, дефіцитних на внутрішньому ринку. Імпортні квоти – вводяться державою для захисту вітчизняних товаровиробників, для регулювання попиту та пропозиції на внутрішньому ринку, а також як відповідь на дискримінаційну торговельну політику інших країн. Існують також індивідуальні квоти, тобто – квоти, що встановлюються по товару (товарах) з визначенням конкретної країни, куди товар (товари) може експортуватись або з якої він (вони) може імпортуватись. Ембарго (embargo) – тип квотування, який повністю забороняє торгівлю певними видами товару.

Існує також варіант, при якому можливе перевищення квоти ввезення (вивезення) товару. Тарифна квота – різновид змінних митних зборів, ставки яких залежать від обсягу імпорту товару: при імпорті в межах певних обсягів товар обкладається за базовою внутрішньоквотною ставкою тарифу (within-quota rate), при підвищенні певного обсягу імпорт обкладається за більш високою понадквотною ставкою тарифу. 
Існують також антидемпінгові, компенсаційні, спеціальні квоти. 
На рис. 5.1 графічно представлено приклади обмежень з використанням квоти – обсяг ввезення (вивезення) товарів обмежується квотою і, відповідно, імпорт (експорт) припиняється ще до закінчення року. 
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Рис. 5.1. Приклад введення кількісних обмежень на міжнародну торгівлю (квотування)
Ліцензування (licensing) – регулювання зовнішньоекономічної діяльності через дозволи, видані державними органами на експорт чи імпорт товару у встановлених обсягах на визначений проміжок часу

Види ліцензій:

· ліцензія антидемпінгова – належним чином оформлене право на імпорт в Україну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об'єктом антидемпінгового розслідування та/або антидемпінгових заходів;
· ліцензія компенсаційна – належним чином оформлене право на імпорт в країну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об'єктом антисубсидиційного розслідування та/або компенсаційних заходів;
· ліцензія спеціальна – належним чином оформлене право на імпорт в країну протягом установленого строку певного товару (товарів), який є об'єктом спеціального розслідування та/або спеціальних заходів;
· ліцензія відкрита (індивідуальна) – дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом певного періоду часу (але не менше одного місяця) з визначенням його загального обсягу;
· ліцензія генеральна – відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції по певному товару (товарах) та/або з певною країною (групою країн) протягом періоду дії режиму ліцензування по цьому товару (товарах);
· ліцензія експортна (імпортна) – належним  чином  оформлене право на експорт (імпорт) протягом встановленого строку певних товарів або валютних коштів з метою інвестицій та кредитування;
· ліцензія разова (індивідуальна) - разовий дозвіл, що має іменний характер і видається для здійснення кожної окремої операції конкретним суб'єктом зовнішньоекономічної діяльності на період не менший ніж той, що є необхідним для здійснення експортної (імпортної) операції;
· глобальна ліцензія – дозвіл ввезти чи вивезти даний товар до будь-якої країни за певний проміжок часу без обмежень його кількості або вартості;

· автоматична ліцензія – дозвіл, що видається негайно після отримання від експортера або імпортера заявки, яка не може бути відхилена державним органом;
· аукціон – продаж ліцензій на конкурсній основі.
5.2. Фінансові методи торговельної політики

До основних фінансових засобів  регулювання експортно-імпортних операцій належать: субсидії (subvention) – грошові виплати, спрямовані на підтримку національних виробників та опосередковану дискримінацію імпорту; демпінг (grant) – метод нетарифної торгової політики продажу товарів на зовнішні ринки за цінами нижчими за світові. Субсидії поділяються на прямі та опосередковані.

Прямі субсидії – прямі виплати експортерові після здійснення ним експортної операції на суму різниці його витрат і отриманого доходу (дотації виробнику під час його виходу на зовнішній ринок).

Опосередковані субсидії – приховані дотації експортерам за допомогою податкових пільг, повернення імпортного мита, пільгових умов страхування і т.п.
Іншим методом нетарифної торгової політики є демпінг  –  ввезення на митну територію країни імпорту товару за ціною, нижчою від порівнянної ціни на подібний товар у країні експорту, яке заподіює  шкоду  національному  товаровиробнику подібного  товару. 
Демпінг поділяється: постійний демпінг; хижацький демпінг; випадковий (спорадичний) демпінг; навмисний демпінг; зворотній демпінг. 
5.3. Неекономічні методи впливу на міжнародну торгівлю

Методи впливу умовно можна поділити на зовнішні та внутрішні. Внутрішні зосереджені в середині країни, зовнішні здійснюються міжнародними організаціями. До внутрішніх відносяться органи законодавчої та виконавчої влади,  державна митна служба, антимонопольний комітет, міжвідомчі комісії тощо. 
За територіальною ознакою неекономічні методи виокремлюються у глобальні, регіональні та місцеві. Глобальні охоплюють переважну більшість країн. Регіональні характерні для інтеграційних угрупувань, місцеві – для окремо взятих країн. 
До неекономічних методів впливу належать: торгові договори; торгові режими. Торгові договори (trade/commercial agreements) – регулюють двосторонні відносини між країнами на рівні виконавчої влади і підлягають ратифікації законодавчою владою.

Існують два різновиди торгових режимів: режим найбільшого сприяння і національний режим. Режим найбільшого сприяння – умова, що визначає надання договірним сторонам таких самих прав, пільг і переваг, якими користуються треті країни у міжнародній торгівлі. Національний режим – умова, що визначає надання іноземним фізичним та юридичним особам не менш сприятливого режиму ведення торгівлі, ніж власним фізичним і юридичним особам.
До важелів режиму обмежень належать: квотування, ліцензування, стандарти, технічні бар’єри. 

Іншими засобами нетарифного обмеження є: консульські збори; внутрішні податки і збори; акцизні збори; певні стандарти якості, норми пакування, маркування та ін. Консульські збори – платежі, що справляються за вчинення консульських дій на території країни. Внутрішні податки і збори (domestic taxes and charger) - метод, який спрямований на підвищення внутрішньої ціни товару і зниження цим рівня конкуренто​спроможності на внутрішньому ринку. Акцизні збори – це непрямий податок на окремі товари (продукцію), визначені законом як підакцизні. Даний податок включається до ціни товарів (продукції).
Лекція 6. Міжнародна торгівля послугами 

6.1. Теорія торгівлі послугами

6.2. Міжнародна логістика 
6.3. Регулювання міжнародної торгівлі послугами

6.1. Теорія торгівлі послугами

Послуга (services) – вид діяльності, робіт, у процесі виконання яких не створюється новий матеріально-уречевлений продукт, який раніше не існував, але змінюється якість вже створеного продукту. Послуги у міжнародній економіці поділяються на виробничі, транспортно-експедиційні, страхові, консультаційні, маркетингові, експортні, посередницькі, брокерські, агентські, консигнаційні, управлінські, облікові, аудиторські, юридичні, туристські.
Послуги поділяються: факторні – платежі, що виникають у зв’язку з міжнародним рухом факторів виробництва; нефакторні – транспорт, подорожі та інші нефінансові послуги. Існує також поділ на базові, додаткові та спеціальні послуги. До базових послуг відносяться ті, які є основою надання послуги даного виду, наприклад, телефонний зв'язок чи інтернет. Додаткові послуги поділяються на платні та безкоштовні. До платних додаткових послуг зазвичай відносять можливість дистанційного замовлення, відмови чи керування процесом надання послуги. Спеціальні послуги надаються на замовлення державних установ, комерційних підприємств, фізичних осіб. 

Для визначення ролі сфери послуг у національній економіці використовуються два показники: 1) частка сектору послуг у загальному числі зайнятих; 2) частка обсягу наданих послуг у ВНП.

Спеціалізація країн на тих чи інших видах послуг залежить від рівня економічного розвитку. У промислово розвинутих країнах перевага надається фінансовим, інформаційно-комунікаційним і у більшості галузей – діловим послугам. Для країн, що розвиваються, характерною є спеціалізація на транспортних, туристичних і фінансових послугах.
6.2. Міжнародна логістика
Міжнародні транспортні операції умовно поділяються на послуги транспортування та міжнародні ділові поїздки. 

Міжнародний транспорт – послуги усіх видів транспорту наземного, водного (морського і річного), трубопровідного, повітряного, космічного), що надаються резидентами однією країни резидентам іншої країни. Транспортні операції вважаються міжнародними, якщо вони пов’язані з переміщенням зовнішньоторговельних вантажів на зовнішніх, відносно країни-продавця і країни-покупця, ділянках маршруту перевезення. Також існує поняття транзит товарів - переміщення товарів, вироблених за межами країни, через територію країни без будь-якого використання цих товарів на зазначеній території. 
Зазвичай транспортні операції для перевезення вантажу використовують міжнародну систему Інкотермс (Incoterms). Сфера дії Інкотермс обмежена питаннями, які пов’язані з правами та  обов’язками сторін договору купівлі-продажу відносно поставки проданих товарів. 
До основних термінів цієї системи належать: Free (вільно – вказано на те, що продавець вільний від обов’язків з перевезення і ризику у “точці” виконання контракту); Freight (фрахт – термін, який стосується до водного та повітряного транспорту); Carriage (провоз – термін вживається для наземного транспорту).
У табл. 6.2 наведені основні групи, абревіатура, пояснення англійською та українською мовами міжнародної системи Інкотермс. 
Таблиця 6.2. Кодові позначення та пояснення основних понять міжнародної системи Інкотермс-2000
	Група
	

	E
	Відправлення

	
	EXW 
	Ex works
	Франко-завод (... назва місця) 

	F
	Основне перевезення не оплачено

	
	FCA 
	Free carrier… (named point)
	Франко-перевізник (... назва місця призначення) 

	
	FAS 
	Free alongside ship (…
	Франко вздовж борту судна (... назва порту відвантаження) 

	
	FOB 
	Free on board (… named port of shipment)
	Франко-борт (... назва порту відвантаження) 

	C
	Основне перевезення оплачено

	
	CFR 
	Cost and freight (…named port of destination)
	Вартість і фрахт (... назва порту призначення) 

	
	CIF 
	Cost, insurance, freight (…named port of destination)
	Вартість, страхування та фрахт (... назва порту призначення) 

	
	CPT 
	Carriage Paid to (…named place of destination)
	Фрахт/перевезення оплачені до (... назва місця призначення) 

	
	CIP 
	Carriage and insurance paid to (…named place of destination)
	Фрахт/перевезення та страхування оплачені до (... назва місця призначення) 

	D
	Прибуття

	
	DAF 
	Delivered at Frontier (…named place)
	Поставка до кордону (... назва місця поставки) 

	
	DES 
	Delivered ex ship (…named place of destination)
	Поставка з судна (… назва порту призначення) 

	
	DEQ 
	Delivered ex quay (duty paid) (…named port of destination)
	Поставка з причалу (… назва порту призначення) 

	
	DDU 
	Delivered duty unpaid (…named place of destination)
	Поставка без сплати мита (... назва місця призначення) 

	
	DDP 
	Delivered duty paid (…named place of destination)
	Поставка зі сплатою мита (... назва місця призначення) 


По суті літерні позначення груп пояснюють наступне: 

E – відправлення (покладення на продавця мінімальних зобов’язань);

F – основне перевезення не оплачено (покладення на продавця обов’язків з доставки товару для перевезення згідно з вказівками покупця;

C – основне перевезення оплачено (покладення на продавця обов’язків з укладання договору перевезення на звичайних умовах за власний рахунок);

D – прибуття (покладення на продавця обов’язків з несення всіх ризиків і витратна доставку товару в узгоджене місце).

Транспортні витрати (cost of transport) – всі витрати з доставки товару від продавця до покупця, що включають вартість фрахту, страхування, навантаження/розвантаження, упаковку/розпаковку та інші супутні витрати.

Іншим видом транспортних операцій є міжнародні ділові поїздки, які складають найбільшу частину світового експорту послуг. Міжнародні поїздки для деяких країн світу є найсуттєвішою статтею валютних надходжень. Основними поняттями, що характеризують таке явище, як  міжнародні ділові поїздки є:

Міжнародні поїздки – товари та послуги, що здобуваються мандрівниками за кордоном, якщо вони знаходяться там менше року і вважаються нерезидентами.

Мандрівник – людина, що знаходиться менше року в країні, у якій він не є резидентом, якщо він не є співробітником урядової установи (посольства, військової бази) іншої країни або членом його сім’ї і не працює на резидента. 

Ділові поїздки (business travels) включають усі особисті витрати мандрівників, що знаходяться за рубежем у справах: екіпажі суден і літаків, співробітники урядових органів, міжнародних організацій, приватних фірм, сезонні працівники; виключають витрати, покупки і продажі, що здійснені мандрівником від особи і за рахунок організації, яка відправляє за кордон.
6.3. Регулювання міжнародної торгівлі послугами
Головним міжнародним документом, що регулює міжнародну торгівлю послугами, є Генеральна угода торгівлі послугами (ГАТС). Даний документ входить на правах додатку в угоду про СОТ. ГАТС стосується усіх послуг, залучених до міжнародної торгівлі, яким би чином вони не здійснювалися. ГАТС застосовується до чотирьох способів постачання послуг:

- транскордонне постачання (спосіб 1) – послуга надається з території однієї країни на територію будь-якої іншої;

- споживання за кордоном (спосіб 2) – послуга надається на території однієї країни споживачам послуг з будь-якої іншої країни;
- комерційна присутність (спосіб 3) – послуга надається постачальником Члена СОТ через комерційну присутність на території будь-якого іншого;
- присутність фізичних осіб (спосіб 4) – послуга надається постачальником однієї країни через присутність його фізичних осіб на території будь-якої іншої країни.

Згідно документу ГАТС, міжнародна торгівля послугами – надання послуги з території однієї країни на територію іншої країни, окрім послуг, що надані урядами.

Основні положення ГАТС:

· використання принципу найбільшого сприяння;
· використання національного режиму;
· забезпечення активної участі країн, що розвиваються.
Зобов’язання сторін не накладати обмежень на міжнародну торгівлю послугами: квоти на обсяг наданих послуг; обмеження на вартість послуг; обмеження загальної кількості організацій, що надають послуги; обмеження числа фізичних осіб, що надають послуги; обмеження юридичних фірм, у яких можуть бути зареєстровані організації, що надають послуги; обмеження участі іноземного капіталу в організаціях, що надають послуги.
Частина II. Міжнародний рух факторів виробництва

Лекція 7. Міжнародний рух капіталу

7.1. Теорії руху факторів виробництва

7.2. Форми міжнародного руху капіталу

7.3. Прямі іноземні інвестиції (ПІІ) та економічний ефект від їх впровадження
7.1. Теорії руху факторів виробництва

До мобільних факторів виробництва належать праця, капітал та технології. 
Класична теорія міжнародних інвестицій
Виробничі ресурси мають схильність тяжіти до того місця вкладання, де може бути досягнута найбільша віддача (чим більший розмір накопичення капіталу (трудових ресурсів, технологій) у даній країні, тим більша ймовірність, що вона вивозитиме капітал за кордон). У розвиток класичної теорії інвестицій зазначимо про можливість виготовляти товари поза країною базування за рахунок наступних складових:

· зниження ризику шляхом географічної диверсифікації виробництва (розпорошення капіталу зменшує ризик, оскільки малоймовірно, щоб усі капіталовкладення фірми давали одночасно низьку (чи високу) віддачу;

· використання недосконалості ринку (відхід від жорстких рамок теорії економіки вільної конкуренції, економія на масштабі);

· підвищення ефективності виробничої та збутової діяльності.

Теорія життєвого циклу торгівлі та інвестицій 

Торговельні та інвестиційні зв’язки залежать від того, на якій стадії життєвого циклу знаходиться продукція компанії (теорія життєвого циклу товару). Підходи до організації міжнародної торгівлі, торгівельної політики залежать від перебування товару на певній стадії. Відповідно інвестиційна привабливість виробництв зазначеного товару також залежить від стадії життєвого циклу.

Міжнародний рух капіталу (МРК) (international capital flow)– це переміщення капіталу між країнами світу в пошуках більш вигідної сфери застосування. Основні риси МРК:
· підвищення ролі держави у вивозі капіталу, держави самі стають активними фінансовими експортерами; 

· посилення міграції приватного капіталу між промислово розвиненими країнами (це пояснюється структурними змінами в економіці); 
· збільшення частки прямих іноземних інвестицій. 

7.2. Форми міжнародного руху капіталу

Міжнародний рух капіталу (МРК) – це вилучення з обігу частини національного капіталу і включення його у виробничий процес або інший обіг в інших країнах. Основною формою МРК є вивіз капіталу, тобто –одностороннє переміщення вартості у товарній або грошовій формах за кордон з метою одержання прибутку, відсотку чи для іншої мети. Вивіз капіталу у товарній формі означає експорт машин, обладнання, напівфабрикатів, матеріалів, технологій. Вивіз капіталу у грошовій формі – це вивіз валюти і валютних цінностей: валюти іноземних держав, грошових документів у іноземній валюти (чеків, векселів), цінних паперів (акцій, облігацій), дорогоцінних металів (золота, срібла, платини), дорогоцінного каміння (діамантів, смарагдів, сапфірів, перлів), за виключенням ювелірних виробів, лому. 

За ознакою власності на капітал вивіз капіталу поділяється на такі форми: вивіз приватного капіталу; вивіз державного капіталу.

Існують форми вивозу позичкового капіталу: міжнародний кредит; пільговий кредит; дар. 

Основні причини експорту та імпорту капіталу представлено на рис. 7.1.

За строком вкладення капіталу виділяють такі його форми: довгостроковий капітал – усі вкладення підприємницького капіталу в формі прямих та портфельних інвестицій, так само як і позичковий капітал у вигляді державних кредитів; середньостроковий і довгостроковий капітал – вкладення капіталу строком понад 1 рік; короткостроковий капітал – вкладення капіталу строком менше 1 року (переважно позичковий капітал у формі торгових кредитів).
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Рис. 7.1. Основні причини імпорту та експорту капіталу

Капітал за метою вкладення поділяють: портфельні інвестиції (portfolio investment); прямі інвестиції (direct investment). До складу прямих інвестицій входять: вкладення компаніями за кордон власного капіталу – капітал філій, частка акцій дочірніх і асоційованих компаній; реінвестування прибутку – частка прямого інвестора в доходах підприємства з іноземними інвестиціями, не розподілена в якості дивідендів і не переведена прямому інвестору. 
7.3. Прямі іноземні інвестиції та економічний ефект від їх впровадження

Правила міжнародного інвестування виділяють наступне: право входу на ринок; справедливий та недискримінаційний режим; можливість зупинки контракту; врегулювання спорів. 
Державна підтримка прямих інвестицій полягає у наступному: надання державних гарантій; страхування іноземних інвестицій; звільнення від подвійного оподаткування; адміністративна та дипломатична підтримка. 

На рис. 7.2 представлено класифікації видів та форм інвестицій.
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Рис. 7.2. Класифікація інвестицій 
Прямі іноземні інвестиції (foreign direct investment) – вкладання компаніями власного капіталу за кордон. 
За обсягами ПІІ, що вкладаються, компанії в інших країнах поділяються на наступні: 

· філія (повністю належить прямому інвестору);

· дочірня компанія (прямий інвестор-нерезидент володіє більше 50 % капіталу);
· асоційована компанія (прямий інвестор-нерезидент володіє менше 50 % капіталу).

Прямі іноземні інвестиції мають три основні компоненти:
1) акційний капітал — купівля інвестором акцій підприємства в іншій країні;

2) реінвестовані доходи — пряма частка доходів інвестора (пропорційно до прямої акційної участі), що не розподілені як дивіденди філіями, чи доходи, що не переказані до материнської фірми;

3) внутрішньофірмові позики, або внутрішньофірмові боргові трансакції — це коротко- чи довгострокові позики, що надаються один одному прямими інвесторами (материнськими компаніями та їхніми філіями).

Реінвестування прибутку – частка іноземного інвестора в прибутках компанії, яка не розподілена як дивіденди і не переказана інвесторові, а використана для подальшого збільшення активів компанії.

Розрізняють і неакційні форми інвестування. Так, інвестори можуть отримувати частку в управлінні іншим суб'єктом підприємницької діяльності не тільки шляхом придбання певної акційної частки. З цією метою використовуються такі заходи, як: субпідрядництво, управлінські контракти, франчайзинг, ліцензування тощо.
Лекція 8. Міжнародний поділ праці та транснаціональне кооперування

8.1. Форми міжнародного поділу праці, спеціалізація та кооперування

8.2. Трансферні ціни

8.3. Транснаціональні компанії та міжнародні кооперації
8.1. Форми міжнародного поділу праці, спеціалізація та кооперування
Міжнародний поділ праці (international division of labor) – це спеціалізація окремих країн на виробництві певних товарів та послуг і товарному обміні цими продуктами на світових ринках. Міжнародний поділ праці виникає між країнами, захищених своїм державним суверенітетом. Він здійснюється з метою підвищення ефективності виробництва, економії затрат суспільної праці, раціонального розміщення продуктивних сил.

Міжнародний поділ праці існує у двох основних формах: міжнародна спеціалізація та міжнародне виробниче кооперування.

Міжнародна спеціалізація (international specialization) – це форма поділу праці між країнами, в яких зростання концентрації однорідного виробництва відбувається на основі прогресуючої диференціації національних виробництв. На рис. 8.1 представлено види міжнародної спеціалізації. 
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Рис. 8.1. Види міжнародної спеціалізації

Основними видами міжнародного поділу праці є наступні:
- загальний – поділ праці між країнами світу за найбільш крупними сферами (галузями) суспільного виробництва (наприклад, промисловість, транспорт, зв'язок, сфера послуг);

- частковий – поділ праці між країнами в межах однієї сфери або галузі економіки. Промисловість може поділятися на такі складові, як видобувна, металургійна, енергетична, інші. 

- одиничний – поділ праці між суб’єктами міжнародної економіки в межах однієї відокремленої господарської одиниці (спільне підприємство). 
Кооперація (co(-)operation) – система кооперативних організацій, створених  з метою  задоволення економічних, соціальних та інших потреб своїх членів. Кооперація можлива в сфері виробництва, науки і техніки, будівництва,    транспорту, експедиторських, страхових, розрахункових, кредитних та  інших банківських операцій, надання різноманітних послуг. 
Міжнародне кооперування – це взаємодія країн на рівні горизонтальної моделі міжнародного поділу праці для спільних зусиль у різних сферах, але при цьому не порушуючи умови збереження автономності кожної сфери та національних кордонів.

Міжнародне виробниче кооперування (international production co-operation) є наслідком спеціалізації національних виробництв, що взаємодіють у системі міжнародного поділу праці. Міжнародне виробниче кооперування базується на предметній спеціалізації і виступає як форма часткового та загального поділу праці у світовому господарстві. 
8.2. Трансфертні ціни 
Трансферні ціни (transfer prices) – ціни внутрішньокорпоративної торгівлі між розташованими у різних країнах підрозділами однієї ТНК, що використовується для переказу прибутків і скорочення податків, які сплачуються в державні бюджети країн-партнерів.

Механізм трансфертних цін базується на можливості їх відхилення від ринкових. Відносне зниження трансфертних цін на імпортовані філією комплектуючі та сировину від інших філій ТНК означає фактично її додаткове фінансування і збільшення прибутку. Відносне підвищення трансфертних цін на імпортовані від корпоративної структури ТНК товари призводить до фактичного трансферту фінансових ресурсів до материнської компанії. 
Основні характеристики трансфертних цін:

а) не є вільно ринковими, а є внутрішніми регульованими цінами ТНК, а тому стабільнішими;

б) базуються на витратах на виробництво або індикаторах ринкових цін, але водночас встановлюються на рівні, який відповідає певним потребам ТНК - мінімізації податків і митних витрат, трансферту фінансових ресурсів від однієї філії ТНК до іншої, акумуляції активів ТНК у певній країні та ін. Відхилення трансфертних цін від ринкових визначає обсяг перерозподілу фінансів всередині ТНК;

в) трансфертні ціни сприяють формуванню внутрішньої норми прибутку ТНК за рахунок перерозподілу фінансових ресурсів і мінімізації податкових та інших зобов'язань у глобальній корпоративній структурі;

г) трансфертні ціни впливають на основні макроекономічні показники: рівень експорту, валового внутрішнього продукту, національного доходу, державного бюджету приймаючих країн.

Шляхом заниження цін на сировину і матеріали, що поставляються дочірніми підприємствами, можна помітно підвищити конкурентно​здатність даного підприємства. Знижені ціни іноді застосовуються для зменшення мита, хоча це суперечить антимонопольному законодавству.
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Рис. 8.2. Модель формування трансфертної ціни з метою заощадження коштів на сплаті мита
На рис. 8.3 приведено три варіанти трансфертної ціни (завищена /митна вартість 1/, ринкова /митна вартість 2/, занижена /митна вартість 3/). 

[image: image65.wmf] 

збиток

 

мито

 

прибуток

 

А

 

С

вітова ціна,

 

 

Ц

св

 

собі

вартість

 

податки

 

Митна 

 

вартість 1 

 

Митна 

 

вартість 2 

 

Митна 

 

вартість 3

 

КРАЇНА А

 

КРАЇНА Б

 

прибуток Б

 

 


Рис. 8.3. Механізм формування трансфертної ціни 

У табл. 8.1 приведено відносні показники отримання надходжень до бюджетів країн А, Б та до структурних підрозділів (філій) транс​націо​нальної компанії. 

Таблиця 8.1. Відносні надходження до бюджетів країн та філій транснаціональної компанії. 
	Варіант

трансфертної ціни
	Бюджет країни А
	Бюджет країни Б
	Прибуток філії А
	Прибуток філії Б

	1
	↑
	↓
	↑
	↓

	2
	→
	→
	→
	→

	3
	↓
	↑
	↓
	↑


Кожен варіант доцільно використовувати у певній ситуації. Так, варіант 1 надає можливість поповнити бюджет країни А та отримати значний прибуток філією у країні А. Варіант 3 – відповідно поповнення бюджету країни Б та отримання прибутку філією країни Б, хоча при збитках філії у країні А. 
8.3. Транснаціональні компанії та міжнародна кооперація

Транснаціоналізація – це процес посилення світової інтеграції у результаті глобальних операцій транснаціональних корпорацій (ТНК) – однієї з ключових характеристик сучасного розвитку світогосподарських процесів, яка розгортається переважно на двох рівнях: на рівні інтеграції національних економічних комплексів; на рівні комерційного середовища.

Транснаціональні корпорації – це міжнародні компанії, що мають свої господарські підрозділи у двох або більше країнах, управління якими здійснюється з одного або декількох центрів. Транснаціональний характер діяльності ТНК перейшов кордони політичної карти світу та пов'язаний з вирішенням багатьох соціальних і політичних проблем. 

За визначенням Комісії з транснаціональних корпорацій ООН, ТНК – це компанія, яка: 

· включає одиниці (підрозділи) в двох або більше країнах, незалежно від юридичної форми та сфери діяльності; 

· оперує у рамках системи прийняття рішень, що надає змогу здійснювати узгоджену політику та загальну стратегію через один або більше керівних центрів; 

· має окремі одиниці (підрозділи), пов’язані спільною власністю таким чином, що одна (або більше) із них можуть впливати на діяльність інших (зокрема, розподіляти інтелектуальні та інші ресурси, відповідальність за результати функціонування та ін.).
Транснаціональні кооперації. Однією з форм транснаціонального поділу праці є внутрішньофірмове кооперування. Кооперуванню притаманні: кооперація у сфері НДДКР, кооперація промислових компаній з науковими парками або технополісами, здійснення спільних програм і створення спільних підприємств. 

Суттєвий рівень транснаціональної кооперації здійснюється таким типом корпорацій, як транснаціональні стратегічні альянси (ТСА). ТСА – особлива організаційна форма міжфірмових, міжкорпораційних зв'язків двох або більше компаній, у рамках якої здійснюється довгострокова координація економічної діяльності учасників з метою реалізації масштабних виробничих проектів, максимізації результатів технологічної кооперації, скорочення тривалості інноваційних процесів, зниження вартості та ризикованості виробництва, поліпшення умов доступу до ринків. 
Лекція 9. Позичковий капітал та міжнародне кредитування

9.1. Міжнародний кредит

9.2. Портфельні інвестиції

9.3. Зовнішній борг країни

9.1. Міжнародний кредит

 Міжнародний кредит – це форма руху позичкового капіталу у сфері міжнародних економічних відносин (МЕВ), яка пов’язана з наданням валютних і товарних ресурсів на умовах повернення, терміновості, платоспроможності та забезпеченості. Міжнародний кредит – це надання позичкових капіталів одних країн іншим у тимчасове користування на засадах повернення, платності та строковості.
Міжнародний кредит використовується для розв’язання наступних завдань:

· забезпечення перерозподілу фінансових і матеріальних ресурсів між країнами та ефективнішого їх використання;

· посилення процесу нагромадження у межах усього світового господарства, коли тимчасово вільні кошти одних країн спрямовуються на фінансування капіталовкладень в інших;

· прискорення розвитку продуктивних сил тощо.

Мета міжнародного кредиту – отримання максимального відсотку чи підприємницького прибутку. Джерелом позичкового відсотка є додана вартість, що створюється у країні боржника.

За цільовим призначенням кредити поділяють на пов’язані та фінансові. Пов’язані – це цільові кредити, що закріплюються в кредитній угоді. Фінансові ж кредити не мають цільового призначення. 
За формою надання розрізняють товарні та валютні кредити. 
За строком міжнародні кредити розподіляють: короткострокові (терміном до одного року); середньострокові (терміном до 5 років); довгострокові (понад 5 років). 
Світовий ринок позичкових капіталів – комплексне і багатофункціональне утворення, що охоплює різноманітні ринки. Структура сукупного ринку позичкових капіталів формується з фінансової, інституційної, географічної, валютної складових.

Ринок позичкових капіталів – це грошові відносини, які складаються у процесі купівлі-продажу фінансових активів під впливом попиту та пропозиції на позичковий капітал з сторони різних країн.

Структура ринку позичкових капіталів (фінансова складова) виділяє грошовий ринок (сукупність попиту та пропозиції на короткостроковий позичковий капітал) і ринок капіталів (забезпечує здійснення довго​строкових інвестицій домогосподарств, фірм та урядів). У свою чергу, ринок капіталів поділяється на кредитний ринок та ринок цінних паперів. Інституційна складова – це вкладники, позичальники та посередники. Географічна складова відображає рух капіталу країнами, групами країн, регіонами світу переважно через міжнародні фінансові центри. 

Існує два види ринків позичкових капіталів: первинний і вторинний. На первинному ринку здійснюється розміщення фінансових вимог, а вторинний утворює фінансові вимоги, термін платежу за якими ще не настав. Вторинний ринок перерозподіляє фінансові інструменти від одного кредитора до іншого. 
Валютна складова має такі сегменти, як національний, міжнародний та євроринок кредитних ресурсів. У свою чергу, ринок позичкових капіталів поділяється на грошовий ринок та ринок капіталів.
9.2. Портфельні інвестиції

Портфельні інвестиції (portfolio investment) – вкладення капіталу в іноземні цінні папери підприємств у розмірах, що не забезпечують права власності або контролю над ними. До них належать – акції підприємств і боргові цінні папери. 

Портфельні інвестиції розділяються: на інвестиції в акціонерні цінні папери – цінні папери, які обертаються на ринку та засвідчують право власника паперу відносно особи, що випустила цей документ; боргові цінні папери – папери, які обертаються на ринку та засвідчують відношення позики власника паперу відносно особи, яка випустила цей документ.

Форми боргових цінних паперів:

· облігації, прості векселя, боргові розписки; 

· інструмент грошового ринку;
· фінансові деривати: опціони, ф’ючерси, варранти, свопи.

Облік міжнародного руху портфельних інвестицій у платіжному балансі: Нота / боргова розписка (obligatory bill); Опціон (option, right of choice); Варрант (warrant); Ф’ючерс (futures contract); Форвардний контракт (forward contract); Своп (swap) 

9.3. Зовнішній борг країни

Зовнішній борг країни (external debt) – фінансові зобов'язання держави (зовнішні позики та несплачені за ними відсотки) перед зовнішніми кредиторами (міжнародними валютно-кредитними організаціями, а також урядами, центральними та приватними банками інших країн та ін.), які підлягають сплаті у встановлені терміни. 
Зовнішній борг містить такі складові: 

1) заборгованість за позиками, наданими міжнародними організаціями економічного розвитку;

2) заборгованість за позиками, наданими закордонними органами управління;
3) заборгованість за позиками, наданими іноземними комерційними банками;
4) заборгованість, віднесена до інших категорій. 
Загальна сума державного прямого та гарантованого боргу поділяється на LIBOR, PIBOR, облікова ставка НБУ, ставка Казначейства США, ставка МВФ, ставки банків ФРН, фіксована ставка. 
Зовнішній борг необхідно обслуговувати. Саме це породжує проблему, яка включає: амортизацію (виплату основної суми); виплату відсотків. 
У системі заходів оптимізації зовнішньо​боргового навантаження України та забезпечення зваженого управління фінансовими ризиками необхідно: 
- поповнення валютних резервів до рівня, достатнього для задоволення потреб резидентів в іноземній валюті;

- підвищення рівня фінансового управління на державних підприємствах і суворий контроль за спрямованістю зовнішніх кредитів;

- встановлення жорстких вимог до формування резервів банків під кредитні ризики;

- поширення нормативів на обов’язкове резервування на ресурси, залучені вітчизняними банками на зовнішньому ринку.
Лекція 10. Міжнародна трудова міграція

10.1. Теорія міжнародної трудової міграції

10.2. Причини та наслідки міграції

10.3. Міграція інтелектуального потенціалу

10.1. Теорія міжнародної трудової міграції

Міжнародна трудова міграція – процес організованого чи стихійного переміщення працездатного населення між країнами, що має постійний або тимчасовий характер. Міжнародна міграція складається з двох процесів, які пов’язані між собою: імміграція (immigration) – в'їзд в іншу країну; еміграція (emigration) – виїзд з країни. Існує також рееміграція (re-emigration) – процес повернення емігрантів на батьківщину.

Міграційні процеси класифікуються за наступними ознаками:

· за характером: стихійна, організована, примусова;

· за терміном: маятникова, сезонна, тимчасова, постійна;

· за професійною структурою: низької кваліфікації, кваліфікованої робочої сили, висококваліфікованої робочої сили, науково-технічних кадрів.

В історичному аспекті можна виділити такі види міграції: екстенсивний (extensive); інтенсивний (intense; intensive). 
Виділяються наступні періоди міжнародної міграції.
Період домонополістичного капіталізму (ХVІ – XIX ст.). 
Період переходу домонополістичного капіталізму в монополістичний (80-ті роки ХІХ ст. до Першої світової війни). 
Період між двома світовими війнами. 
Період після Другої світової війни. 
10.2. Причини та наслідки міграції

До основних чинників міжнародних міграційних процесів робочої сили належать: 1) швидке зростання населення планети; 2) нерівномірність економічного розвитку країн світового співтовариства; 3) розвиток науки та технології, науково-технічний прогрес; 4) соціально-політичний розвиток окремих регіонів світу та держав; 5) екологічний стан національних господарств.

Серед основних причин, що зумовлюють міжнародну міграцію робочої сили:

1) незадовільні економічні умови життя працездатного населення в країнах еміграції (низький рівень заробітної плати, безробіття, низький життєвий рівень, зубожіння і т.д.); 
2) стабільний і порівняно високий рівень заробітної плати в основних імміграційних центрах (США, Західна Європа);

3) порівняно вищий технічний рівень умов праці в країнах імміграції;

4) сприятливі соціальні умови для більш повної реалізації своїх можливостей у країнах імміграції; 

5) природні катаклізми в країнах еміграції і вищий рівень охорони навколишнього середовища у країнах імміграції;

6) політична нестабільність;

7) військові конфлікти;

8) національні непорозуміння;

9) сутички на релігійній основі;

10)  розбіжності у рівнях культури.

Наслідки міграції робочої сили поділяються на позитивні та негативні. До позитивних належать: зниження рівня безробіття у країні, з якої емігрують; надання людям можливості забезпечити своїх родичів засобами існування; поповнення бюджету країни за рахунок грошей, які переказують трансферами.

Серед негативних наслідків для країни, з якої люди емігрують, слід зазначити: втрата працездатного населення, скорочення чисельності населення, масовий відплив інтелектуальних кадрів, руйнування сімейних зв’язків.

Основними завданнями Міжнародної організації праці є:

- захист інтересів і прав працюючих;

- підвищення життєвого рівня;
- покращення умов праці;

- захист від професійних захворювань;

- соціальний захист працівників-іммігрантів;

- сприяння зайнятості іммігрантів.  

До методів регулювання міжнародних міграційних процесів відносяться: 

1) адміністративно-правове регулювання:


- встановлення правових норм;


- визначення міграційних квот;
2) економічне регулювання:


- встановлення митних платежів чи інших бар’єрів;


- встановлення візових ставок, платежів, обмежень;

- регулювання рівня зарплати мігрантів;
3) міждержавне регулювання:

- одностороннє – відповідно до власних інтересів без узгодження з іншими країнами;

- двостороннє – на основі двосторонніх угод між країнами;
- багатостороннє – базується на основі підписання міжнародних угод, конвенцій на загально​світовому рівні чи в межах інтеграційних угруповань.
10.3. Міграція інтелектуального потенціалу
До міжнародних організації, що займаються регламентацією, дослідженнями, соціальними програмами тощо в сфері міжнародних трудових відносин взагалі і міграційних аспектів зокрема належать: Міжнародна організація праці (МОП); Комісія ООН по народонаселенню; Організація ООН з питань освіти, науки і культури (ЮНЕСКО); Всесвітня організація охорони здоров’я (ВООЗ); Міжнародна організація з міграції (МОМ); Управління верховного комісара у справах біженців (УВБК) при ООН; Система постійного нагляду за міграцією (CONEMI); Міжнародний комітет з питань міграції (СІМЕ). 

Працездатне населення, яке виїздить за кордон, можна умовно поділити на такі категорії: робітники, спеціалісти, кваліфіковані спеціалісти, високо​кваліфіковані спеціалісти. 

Робітники (labour, labor) – це робоча сила, люди, які переважно не мають спеціальності, що здебільшого використовується закордоном для фізичної праці. Спеціалісти (personnel) – це люди, які мають вищу освіту, але не мають можливості (чи бажання) працевлаштуватися в Україні, тому їдуть за кордон виконувати як розумову, так і фізичну працю. 

Кваліфіковані спеціалісти (qualified specialist) – люди, які здобули вищу освіту, мають стаж роботи в своїй галузі, але виїздять за кордон, бо не мають в даний час роботи, або їх не влаштовує заробітна плата у своїй країні. 

Висококваліфіковані спеціалісти (highly skilled/qualified specialist) – це люди, які мають вищу освіту, значний досвід роботи, посідають провідні (керуючі) посади, їх запрошують працювати за кордон переважно за контрактом, для створення певного проекту та ін.

Нещодавно виник новий вид трудової міграції, який має назву “відтік мозків” (“brain-drain”). Економічні й професійні мотиви „відпливу мозків” полягають у незадоволенні спеціалістів не тільки матеріальним станом, а й своїм статусом у суспільстві, низьким соціальним престижем, неможливістю сповна реалізувати творчі можливості. Формами міграції висококваліфікованих фахівців є: переїзд на постійне місце проживання, тимчасова робота, виконання грантів, проектів, програм, освітня діяльність.

Уряд України здійснює активну політику щодо приєднання України до Європейської Конвенції про правовий статус трудящих мігрантів 1977 року. Нею обумовлені права та умови соціального захисту трудящих мігрантів в країнах, де працює значна кількість громадян України.

Важливим механізмом державного регулювання міграції високо​інтелектуальної робочої сили є укладення двосторонніх міждержавних та міжурядових договорів про працевлаштування. Ці угоди врегульовують питання визнання документів про освіту, трудовий стаж, соціальне страхування, соціально-трудові відносини, унормовують права та обов’язки українських громадян, які працевлаштовуються на території іншої держави. 
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11.1. Зміст і характер технологічних знань у світовій економіці

Технологія і технологічні знання відіграють важливу роль у розвитку економіки кожної держави та світу в цілому. Технологія – це спосіб або метод виробництва продуктів чи послуг, спосіб поєднання факторів виробництва, спосіб і метод управління, що базується на застосуванні науково-технічних знань. 
Міжнародні документи ООН трактують поняття «технологія» як набір конструкторських рішень, методів і процесів виробництва товарів та надання послуг; матеріалізовану або упредметнену технологію (машини, устаткування і т.д.). 

Міжнародна передача технологій (international technology transfer) – міждержавне переміщення науково-технічних досягнень на комерційній або безоплатній основі. Міжнародна передача знань і технологій – сукупність економічних відносин різних країн з приводу передачі науково-технічних досягнень.

У міжнародній торгівлі технологічні знання реалізуються у вигляді:

· технології – патенти, ліцензії, ноу-хау та ін.;

· носіїв технології: товару; капіталу; праці; землі; послуги.

Основними центрами концентрації світових технологічних знань та ресурсів є США, Японія і країни Західної Європи. Останнім часом спостерігається збільшення кількості науково-технічних працівників і зміцняються позиції у високо​технологічних та науко​містких сферах країн, що донедавна вважалися країнами «третього світу».
11.2. Теорії впливу науково-технічних нововведень на конкурентоспроможність національної економіки і міжнародну торгівлю
Визначення факторів впливу науково-технічних нововведень на рівень конкурентоспроможності окремо взятої країни здійснюється на основі низки теорій та моделей.

Теорія технологічних відмінностей передбачає, що основою міжнародної торгівлі є відмінності країн у забезпеченості технологією, навіть за однаковою наповнення іншими факторами. Якщо технологію розглядати як один з факторів виробництва, то набуває чинності класична теорія співвідношення факторів виробництва, проте вона не враховує вплив фактора зміни технології в часі.

Модель “технологічного розриву” вважає, що основою міжнародної торгівлі є технологічний розрив (рис. 11.1).
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Рис. 11.1. Графічна інтерпретація моделі “технологічного розриву”

Модель “життєвого циклу продукту” стверджує, що основою міжнародної торгівлі є динамічні відмінності в технологічних рівнях окремих країн. Ці країни спеціалізуються на виробництві та експорті технологічно нових товарів, тоді як інші – на виробництві вже відомих товарів. 

Згідно з теорією життєвого циклу товару (ЖЦТ) товар проходить 5 стадій в міжнародній торгівлі: стадія нового продукту; стадія зростання продукту; стадія зрілості товару; стадія спаду у виробництві товару; стадія припинення внутрішнього виробництва товару.

Модель наукомісткої спеціалізації показує, що розвинені країни, які мають потужну науково-технічну та виробничу базу, повинні виробляти та експортувати науко- та капіталомісткі товари і технології, а країни, що розвиваються – ресурсо- та трудомісткі.

Модель “економії на масштабах виробництва” передбачає, що у країнах із містким внутрішнім ринком мають розміщуватися виробництва, які дають економічний ефект при збільшенні масштабів останнього.

Модель внутрішньогалузевої торгівлі засвідчує, що міжнародна торгівля готовими продуктами найбільш ефективна між тими країнами, які мають незначну різницю у показнику національного доходу на душу населення, характеризується подібними структурами попиту.
11.3. Розробка та реалізація міжнародних цільових комплексних програм

Програмно-цільовий метод планування реалізується через цільові комплексні програми. Цільова комплексна програма (ЦКП) — це документ, в якому міститься визначений за ресурсами, виконавцями та строками здійснення комплекс заходів, спрямованих на досягнення певних цілей. Цілі, на які має бути спрямована ЦКП, обумовлені стратегією соціально-економічної політики держави, наявністю певної конкретної або кількох суміжних соціально-економічних проблем.

За рівнем, складом, сферою впливу та реалізації виділяють: міждержавні, державні, міжгалузеві, галузеві, міжрегіональні, регіональні, локальні цільові комплексі програми.

За характером і специфікою проблем та цілей розрізняють програми: соціально-економічні, виробничі, науково-технічні, спрямовані на розвиток наукових досліджень, вирішення проблем розробки та впровадження у практику новітньої техніки і технології; екологічні, інституціональні, регіональні.
За термінами виконання програми поділяють: довгострокові (5-10 років); середньострокові (1-5 років); короткострокові (до 1 року). 

Стани, через які проходить ЦКП, називають етапами ЦКП. У свою чергу, кожен етап може підрозділятися на стадії.

1 етап. Відбір переліку проблем, що підлягають програмному розв'язанню. 
2 етап. Формування та видача вихідного завдання на розробку програми. 
3 етап. Розробка проекту програми. 
4 етап. Затвердження програми. 
5 етап. Реалізація програми. 
6 етап. Звіт про виконання програми. 
Звіт про виконання ЦКП є складовою частиною контролю. Контроль — це процес забезпечення досягнення цілей програми. Метою контролю є сприяння тому, щоб фактичні результати якомога більше відповідали завданням (цілям) програми. За часом здійснення ЦКП виділяють поточний, запобіжний і завершальний види контролю.

Для науко​місткої, високо​технологічної сфери діяльності характерним є швидка зміна конкурентного середовища, технологій, рівня попиту тощо. Для підвищення рівня ефективності реагування на зміни використовуються адаптивні структури управління, наприклад, матричні.
Матрична структура управління дозволяє поєднувати лінійно-функціональну структуру з управлінням роботами з реалізації спеціальних проектів (програм) на час їхнього виконання. У такій системі управління підвищується роль горизонтальних зв'язків. Керівники проекту (досвідчені фахівці) мають проектні повноваження (організаційно-розпорядчі, фінансові важелі) і відповідають за інтеграцію усіх видів діяльності, які пов'язані з реалізацією даного проекту. Основний недолік матричної структури – її складність. Накладання горизонтальних і вертикальних зв'язків розпорошує відповідальність за виконання робіт. 
Лекція 12. Форми міжнародної передачі знань і технологій

12.1. Технологія та правові форми її захисту 

12.2. Міжнародна торгівля ліцензіями

12.3. Міжнародний інжиніринг і реінжиніринг
12.4. Економічна оцінка міжнародної передачі технологій

12.1. Технологія та правові форми її захисту 

Міжнародна діяльність і правовий захист технологічних знань в Україні визначено Законом „Про державне регулювання діяльності у сфері трансферу технологій”. Міжнародне правове поле прописано в Угоді СОТ про торговельні аспекти прав інтелектуальної власності (ТРІПС / TRIPS – Trade-related aspects of intellectual property rights). За означенням Угоди ТРІПС, інтелектуальною власністю вважаються: авторські права, торгові марки, географічні назви, що використовуються для найменування товарів, промислові зразки (дизайн), топології інтегральних мікросхем, а також нерозкрита інформація, наприклад, комерційна таємниця. 
Основні положення цієї угоди поділяються на 5 груп: 1) основні принципи та загальні зобов’язання; 2) мінімальні стандарти захисту; 3) антиконкурентна практика через договірні ліцензії; 4) внутрішні процедури та засоби для здійснення прав інтелектуальної власності; 5) перехідні домовленості щодо виконання правил на національному рівні.
Світовий ринок технологій можна розділити на чотири сегменти: ринок патентів і ліцензій; ринок наукомісткої та високотехнологічної продукції; ринок високотехнологічного капіталу; ринок науково-технічних фахівців. До правових форм захисту технологій відносяться: патент; ліцензія; копірайт; торгова марка.
До форм передачі технологій відносяться: патентна угода; ліцензійна угода; “ноу-хау”; інжиніринг. 

12.2. Міжнародна торгівля ліцензіями

Ліцензія продається на основі ліцензійної угоди, у якій зазначається вид ліцензії. Існують наступні види ліцензій (рис. 12.1): 
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Рис. 12.1. Процес передачі ліцензії та види ліцензійних угод

Ціна ліцензії на основі розміру прибутку ліцензіата розраховується виходячи з того, що розмір виплат ліцензіару визначається, як частка прибутку від виготовлення та реалізації продукції за ліцензією. При цьому частка ліцензіара коливається у межах від 10 до 50 % прибутку ліцензіату і залежить від низки ціноутворюючих чинників. Якщо виробництво непідготовлене, то прийнято, що частка ліцензіара становить близько  20 %, а, якщо об’єктом є промислово освоєний виріб, то частка ліцензіара коливається у межах 35 - 50 %. 

Розрахунок ціни ліцензії на базі роялті визначається у ліцензійних угодах встановлюється у відсотках від вартості чистих продаж ліцензійної продукції (її собівартості, валового прибутку): 
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де, 
Ср – ставка роялті; R – річна сума роялті; S – річна вартість чистого продажу за вирахуванням непрямих податків, і складає 2-10% чи визначається у розрахунку на одиницю продукції, що випускається. 
У такому випадку ціна ліцензія визначатиметься за формулою:
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де, Vi – обсяг випуску продукції; Zi – ціна одиниці продукції; Ri – розмір роялті; Т – розрахунковий термін угоди.

Ціною ліцензії виступають ліцензійні платежі – нагорода ліцензіара, яка виплачується ліцензіатом за використання предмета угоди. Ліцензійні платежі поділяються: роялті; паушальні платежі; участь у прибутку; участь у власності.
12.3. Міжнародний інжиніринг і реінжиніринг бізнес-процесів 
Міжнародна торгівля інжиніринговими послугами має такі види: передпроектні послуги; проектні послуги; післяпроектні послуги.

У процесі реалізації інжинірингових послуг можливі наступні форми кооперації праці: заснування нової компанії як результат злиття декількох підприємств; поглинання однієї фірми іншою; створення спільних підприємств на основі довгострокових договорів; формування різного типу об’єднань для виконання короткострокових проектів (чи одного проекту); укладання угод про співробітництво.

Серед особливостей ринку інжинірингових послуг:

· інжиніринг є непрямою формою передачі технології;

· інжинірингові послуги пов’язані з підготовкою та забезпеченням процесу виробництва і реалізації продукції;

· інжиніринг має комерційні якості;

· інжинірингові послуги є відтворюваними.
Практика виробничо-комерційної діяльності показує, що модернізація існуючої системи управління зовнішньо​економічною діяльністю  неефективна без реінжинірінгу бізнес-процесів. Перший має назву “внутрішній”. Процес реінжинірингу при цьому здійснюється власним потенціалом, ресурсами і фахівцями. Інший шлях полягає у залученні до цих процесів спеціалізованих компаній, що надають консультаційні послуги, здійснюють монтажні роботи, сервіс. При реінжинірінгу бізнес-процесів у першу чергу формулюються основні проблеми та потреби бізнесу, створюються моделі бізнес-процесів, що включають у себе події та послідовність виконання операцій. 
Перспективним інструментом реінжинірінгу господарського процесу є менеджмент потоку робіт (Workflow Management), він представляє собою керування інформаційною логістикою на базі комп'ютерних технологій. 
12.4. Економічна оцінка міжнародної передачі технологій

Міжнародна передача технологій складається з двох потоків –  експорту та імпорту технологій. 
Економічна доцільність експорту технології розглядається з позиції:

- можливості доступу до інших технологічних знань;

- форми змагання за товарні ринки;

- способу обійти ускладнень при експорті відповідного товару;

- джерела одержання доходів;

- методу установлення контролю над закордонною фірмою через умови ліцензійної угоди.

Економічна доцільність імпорту технології полягає у наступному:

- забезпеченні використання національного капіталу та занятості робочої сили;

- можливості доступу до нововведень світового технічного рівня;

- засобу економії витрат на науково-дослідні та дослідно-конструкторські роботи (НДДКР);

- методі зменшення валютних витрат на товарний імпорт;
- умові зростання експорту продукції, що випускається за іноземними технологіями.

Економічну оцінку міжнародній передачі технології надають за наступними показниками:

· відношення обсягів експорту до імпорту технологій: 
	Vei = Veкс/Vімп; 
	(12.3)


· обсяги міжнародної торгівлі технологіями по країнах (групах країн):
	Vгр. країн = Σ(Veкс+Vімп)|країна;
	(12.4)


· обсяги міжнародної торгівлі за формами передачі технологій: 
	Vформи = Σ(Veкс+Vімп)|ліцензія, роялті;
	(12.5)


· динаміка (темпи зростання) міжнародної передачі технологій:
	kп.техн = (Veкс(Т) + Vімп(Т)) / (Veкс(Т-1) + Vімп(Т-1)).
	(12.6)


де Veкс – обсяги експорту технологій у вартісному виразі;

Vімп – обсяги імпорту технологій у вартісному виразі;
Veкс(Т) – обсяги експорту технологій за поточний період; 

Vімп(Т)) – обсяги імпорту технологій за поточний період;

Veкс(Т-1) – обсяги експорту технологій за минулий період; 

Vімп(Т-1) – обсяги імпорту технологій за минулий період.

Використовується показник технологічної місткості торгівлі, який відображає частку витрат на НДДКР в обсязі виробництва і міжнародної торгівлі товарами окремих галузей. 
kНДДКР = СНДДКР/VN,



(12.7)
де,  СНДДКР – витрати на НДДКР, VN – обсяги міжнародної торгівлі у вартісному виразі.
Лекція 13. Міжнародний обмін інженерно-технічними послугами

13.1. Міжнародні угоди про надання інженерно-технічних послуг

13.2. Лізингові операції
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13.1. Міжнародні угоди про надання інженерно-технічних послуг

Основні передумови, що обумовлюють розвиток ринку інженерно-технічних послуг є наступні:

- нерівномірність розвитку країн у науково-технічній сфері;

- використання інженерно-технічних послуг сприяє вирішенню конкретних економічних і науково-технічних проблем; 

- сприяння вирішенню проблем «вузьких місць» науково-технічної бази країни;

- можливість усунення недоліків у кадровому забезпеченні науко​містких, високо​технологічних сфер;

- альтернатива у використанні  виробничих потужностей та іншого ресурсного забезпечення; 

- одержання нових стратегічних можливостей у науково-технічному та соціальному розвитку країни.
Міжнародний технологічний обмін – це сукупність економічних відносин між іноземними контрагентами з приводу використання результатів науково-технічної діяльності, що мають наукову та практичну цінність. 

Міжнародної угоди на консультативний інжиніринг включає наступні основні складові: сторони; преамбула; предмет і сфера дії договору; терміни початку та закінчення надання консультаційних послуг; передача прав і обов’язків консультанта; зобов’язання консультанта; зобов’язання замовника; наслідки невиконання договірних зобов’язань сторонами.
У договорі зазначаються наступні складові:

- оподаткування, мита і збори: податки та збори, які мають бути сплачені; сторона, яка повинна їх сплатити; недопущення подвійного оподаткування; звільнення від сплати податків; податки з обороту; податки з доходів корпорацій; податки з особистого доходу й окремі місцеві податки;
- інтелектуальна власність і запатентована інформація: у параграфі необхідно вказати обмеження, які накладаються на використання замовником програми, розробленої консультантом; зазначити моменти вступу договору в силу та припинення дії договору;
- застосовувані технічні стандарти: стандарти країни-замовника; стандарти країни-консультанта; стандарти третьої країни;
- страхування: приводяться застосовувані законодавчі акти;
- методи розрахунку винагороди консультанта: час, необхідний консультантові на надання послуг замовнику з урахуванням покриття прямих витрат; вартість робочої сили, помноженої на накладні витрати з врахуванням прямих витрат; одноразова (паушальна) сума; відсоткова частка від вартості будівництва об’єкта; вартість плюс відсоткова винагорода або вартість плюс фіксована винагорода; попередній гонорар.

13.2. Лізингові операції
Лізинг — це підприємницька діяльність, спрямована на інвестування власних чи залучених фінансових коштів і полягає в наданні лізингодавцем у виключне користування на визначений строк лізинго​одержувачу майна, що є власністю лізингодавця або набувається ним у власність за дорученням і погодженням із лізингоодержувачем у відповідного продавця майна, за умови сплати лізингоодержувачем періодичних лізингових платежів ( із Закону України "Про лізинг"). 
Види, періоди та форми лізингу представлені на рис. 13.1. 
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Рис. 13.1. Види лізингу, форми та період лізингових платежів

На відміну від кредиту після закінчення терміну лізингу та виплати всієї суми орендної плати об'єкт лізингу залишається у власності лізингодавця (якщо угодою не передбачено його викуп). 
За періодом види міжнародної оренди поділяються на рентинг, хайринг, лізинг. 
Суб'єктами лізингу є: 1) орендодавець; 2) орендатор; 3) продавець.
Лізинг вважається міжнародним у випадку, коли лізингова компанія і орендатор, лізингова компанія і постачальник чи всі три учасники операції знаходяться у різних країнах. Особливостями міжнародного лізингу є наступні: здача об'єкта лізингу в оренду, зазвичай, здійснюється фінансовими закладами (лізинговими компаніями); тривалість лізингу менше періоду зношення об'єкта лізингу, він відповідає терміну податкової амортизації (3 - 7 років); на відміну від традиційної оренди, в лізинговій операції беруть участь, зазвичай, три суб'єкти: орендодавець, орендатор, продавець / постачальник.

При організації проведення лізингових операцій ліссорам (орендодавцям або посередникам при здійсненні лізингових операцій) потрібно врахувати низку факторів: структуру потенційних орендарів (господарчі органи, кооперативи, установи банків, спільні підприємства, громадські організації, приватні підприємства); галузі застосування лізингу (промисловість, будівництво, транспорт); типи контрактів та майна (устаткування, ЕОМ, транспортні засоби, нерухомість тощо); транспортні витрати на доставку зданого в лізинг майна.

При розрахунку платежів за лізингом враховуються такі фактори: відсоткова (орендна) ставка за довгостроковими кредитами; сума кредитів (банку) та відсоток за ними у випадку необхідності; ставки прибуткового податку для потенційного орендаря; норми та порядок амортизаційних відрахувань, термін служби майна; очікувана залишкова вартість майна; операційні витрати відділу лізингу; спосіб нарахування нормативу рентабельності.

13.3. Організація міжнародного обміну інженерно-технічними послугами 
Під міжнародним інженерно-технічним обміном розуміють сукупність економічних відносин різних країн з приводу передання інженерно-технічних розробок, досягнень, послуг. Інженерні послуги – це технічне проектування, яке включає в себе економічне обґрунтування та враховує маркетингові аспекти. Технічні послуги – це обслуговування, інженерний аналіз технічних проектів. Інженерно-технічні послуги – це технічне проектування і обслуговування проектів, що включає в себе інженерні та технічні послуги разом, тобто повну участь в проекті.

До інженерно-технічних послуг можна віднести: «ноу-хау»; монтаж; наладка; транспорт; телекомунікації; зондування поверхні Землі; промисловий шпіонаж; сервіс. 

Розвиток міжнародного технічного обміну зумовлений прискоренням науково-технічного прогресу, міжнародної торгівлі, відкриттям філій транснаціональних компаній. Купівля передової іноземної технології – важливий засіб подолання технічної відсталості, створення власної промисловості, яка здатна задовольнити потреби внутрішнього ринку, зменшити залежність від імпорту. 
Обмін науково-технічною інформацією та патентами містить такі складові: науково-технічна інформація; патент; транзит; енергозбереження; науково-дослідні роботи.
13.4. Управлінське консультування

Управлінське консультування – професійна діяльність, суть якої полягає у наданні незалежних та об'єктивних порад і технічної допомоги висококваліфікованими спеціалістами організаціям з метою сприяння ідентифікації їх управлінських проблем, пошуку оптимальних рішень, впровадженні консультаційних рекомендацій. Управлінське консультування надає ділові послуги, перелік яких представлено на рис. 13.2.

[image: image71.emf] 

Управлінське  консультування  

Аудит  

Бухгалтерське  обслуговування  

Інвестиційне   обслуговування  

Забезпечення  інформаційними  технологіями  

Юридичне    обслуговування  

Інжинірінг  

Реклама і  відносини з  громадськістю   

Ділова  інформація  

Рекрутмент  

Тренінг  

  ДІЛОВІ  ПОСЛУГИ  


Рис. 13.2. Види ділових послуг

Основними цілями управлінського консультування є надання допомоги клієнтам у вирішенні управлінських та ділових проблем, оптимізації бізнесу, підвищенні ефективності функціонування клієнтської організації. 
Управлінське консультування надає змогу: ідентифікувати та аналізувати управлінські проблеми і можливості; пропонувати альтернативні варіанти вирішення проблем; надавати допомогу в реалізації рекомендацій та впровадженні конструктивних змін.
Міжнародний консалтинг – надання інформаційно-консультаційних послуг агентам міжнародної економіки (виробникам, продавцям, покупцям і т.п.) з широкого кола питань економічної діяльності та ЗЕД. 
Серед основних споживачів консалтингових послуг: державні організації, торгові фірми, виробничі фірми, банківські структури, страхові компанії і т.п.


Надають консалтингові послуги спеціалізовані та неспеціалізовані фірми. Послуги управлінського консультування на управлінському ринку здійснюють: консалтингові центри транснаціональних корпорацій; крупні багатофункціональні фірми; вузькоспеціалізовані фірми; університети, навчальні центри; незалежні окремі консультанти.

До кола послуг міжнародного консультування належать: маркетингові дослідження, аналіз світових ринків; бізнес-планування, стратегічний менеджмент; фінансовий та інвестиційний менеджмент; управління персоналом, оцінка та підбір кадрів; рекомендації з організації збуту та реклами; вибір партнера, організаційно-правової форми господарювання; розробка концепцій: нових виробництв, приватизації тощо; розробка та експертиза установчих документів; фінансово-економічні та податкові питання.
Частина IV. Світова валютно-фінансова система
Лекція 14. Становлення міжнародних валютних відносин

14.1. Сутність та еволюція міжнародних валютних відносин

14.2. Валютна політика, теорії та політика валютного курсу

14.3. Еластичність попиту і пропозиції на іноземну валюту

14.1. Сутність та еволюція міжнародних валютних відносин

Міжнародні валютні відносини – це сукупність грошових відносин, які опосередковують рух товарів і факторів виробництва між країнами, формуючи самостійну міжнародну фінансову сферу. Валютна система – сукупність валютно-економічних відносин, що історично склалися на засадах інтернаціоналізації господарських зв'язків і закріплена національним законодавством з урахуванням норм міжнародного права. Розрізняють національну, регіональну та світову валютні системи. 
Складовими елементами світової валютної системи є: форми міжнародних засобів платежу (золото, вільно конвертовані валютні запаси держав, міжнародні гроші); уніфікований режим валютних паритетів і курсів; режим валютних ринків (наприклад, ринок золота); міжнародні валютно-фінансові організації (МВФ, МБРР, Міжнародна фінансова корпорація, Банк міжнародних розрахунків та інші).

На рис 14.1 представлено схематичне зображення еволюції валютних систем.
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Рис. 14.1. Схематичне зображення еволюції валютних систем


Золотомонетний стандарт – міжнародна валютна система, що ґрунтувалася на офіційному закріпленні країною золотого вмісту національної валютної одиниці із зобов'язанням центрального банку купувати та продавати національну валюту в обмін на золото. 
Основними характерними рисами Паризької валютної системи є: конвертованість валют у золото; режим фіксованих валютних курсів (монетний паритет); підтримка жорсткого співвідношення між національним золотим запасом і внутрішньою пропозицією грошей.
Бреттон-Вудська валютна система (золотодевізний стандарт) – міжнародна валютна система, що ґрунтувалася на золоті та девізах (резервних валютах – доларі США та фунті стерлінгів). Девіз – будь-який платіжний засіб в іноземній валюті. 
Резервна валюта – валюта, яка виконує функції міжнародного платіжного та резервного засобу, є базою визначення валютного паритету і валютного курсу для інших країн, використовується для проведення валютної інтервенції з метою регулювання курсу валют серед країн-учасниць валютної системи. Резервна валюта передбачає: збереження за золотом функції світових грошей; використання світових грошей поряд із американським доларом; зобов'язання США обмінювати центральним банкам інших країн пред'явлені долари на золото за офіційним курсом; режим фіксованих валютних курсів (золотодоларовий паритет); регулювання міжнародних валютних відносин через спеціально створений Міжнародний валютний фонд (МВФ).

Ямайська валютна система (стандарт СПЗ) – міжнародна валютна система, що ґрунтується на повній демонетизації золота у сфері валютних відносин та введенні спеціальних прав запозичення (СПЗ) в якості головного резервного активу. 
14.2. Валютна політика, теорії та політика валютного курсу

Валютна політика (international monetary policy, exchange rate policy) – сукупність заходів, що здійснюються у сфері міжнародних валютних відносин та інших економічних відносин відповідно до поточних і стратегічних цілей країни. Валютний курс (exchange rate) – ціна однієї валюти в одиницях іншої. 
Курс національної валюти залежить від трьох основних чинників:
· співвідношення рівнів внутрішніх і зовнішніх цін;
· характеру та інтенсивності торговельних потоків;
· інтенсивності перетікання капіталів.
Валютне котирування (quotation of price, quotation of rate) – це фіксування курсу національної грошової одиниці стосовно іноземних грошових одиниць. 
Існують такі види котирування: пряме (direct quotation) – ціна одиниці іноземної валюти, виражена в одиницях національної валюти (наприклад, 1 $ США = 5 грн.); зворотне (invert quotation) – ціна одиниці національної валюти, виражена в одиницях іноземної валюти (1 грн. = 0,2 $ США); крос-котирування (cross quotation) – співвідношення між двома валютами (А і В), що розраховується за допомогою валюти третьої країни (С): (А/С) х (С/В) = А/В.

Поділяють розрахункові види валютних курсів на номінальний та реальний. Номінальний – це відносна ціна двох валют, тобто ціна одиниці національної валюти виражена в одиницях іноземної валюти. Реальний – це номінальний валютний курс, помножений на співвідношення внутрішніх цін до цін країни, до валюти якої котирується національна валюта:
	 Sr = Sn ∙ (P1 / P),
	(14.1)


де Sr − реальний курс; Sn – номінальний курс; P1 – індекс цін зарубіжної країни; P – індекс цін країни.

Курси валют поділяються на реальний, номінальний ефективний та реальний ефективний.

Реальний валютний курс – це співвідношення споживчого кошика за рубежем, переведеного з іноземної валюти в національну за допомогою номінального валютного курсу та ціни споживчого кошика тих самих товарів у своїй країні.

Номінальний ефективний валютний курс – це індекс валютного курсу, що встановлюється як співвідношення національної валюти до валют інших країн, котирування яких визначено відповідно до частки цих країн у валютних операціях даної країни:
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де Sne – номінальний ефективний валютний курс; і – країна-торговельний партнер; Pns = Sni/Sno – індекс номінального валютного курсу поточного року (Sni) порівняно з базовим роком (Sno) кожної країни-торговельного партнера; Wi – частка кожної країни в торговельному обігу даної країни з країнами, що є головними торговельними партнерами.

Реальний ефективний валютний курс – це номінальний ефективний валютний курс з поправкою на зміни співвідношення внутрішніх цін до цін країн, до валют яких встановлюється котирування національної валюти:
	Sre = ∑i(Prs ∙ Wi),
	(14.3)


де Sre – реальний ефективний валютний курс; Prs = Sri/Sro – індекс реального валютного курсу поточного року (Sni) порівняно з базовим роком (Sno) кожної країни-торговельного партнера. 
Sre характеризує конкурентоспроможність країни на світовому ринку.

Коротко охарактеризуємо сутність теорій валютних курсів:

Теорія паритету купівельної спроможності: валютний курс визначається співвідношенням між рівнями цін двох країн, а рівень цін залежить від кількості грошей в обігу.
Теорія регульованої валюти: стабілізація купівельної спроможності грошей здійснюється маневруванням золотим паритетом грошової одиниці.
Теорія ключових валют: необхідність орієнтації валютної політики всіх країн на ключову валюту та підтримки її як резервної навіть на шкоду їх національним інтересам.
Теорія фіксованих паритетів і курсів: режим фіксованих паритетів, які змінюються лише при фундаментальній нерівновазі платіжного балансу.
Теорія плаваючих валютних курсів: валютний курс має вільно коливатися під впливом попиту та пропозиції, а держава не повинна його регулювати.
Нормативна теорія валютного курсу: валютний курс базується на паритетах і угодах, встановлених міжнародними організаціями.
14.3. Еластичність попиту і пропозиції на іноземну валюту

Ціна іноземної валюти формується під впливом попиту та пропозиції. Оскільки для здійснення міжнародних розрахунків потрібна валюта тих країн, з якими ці операції здійснюються, то: попит резидентів на іноземну валюту виникає через потреби оплатити імпорт іноземних товарів, купівлю іноземних цінних паперів, придбання власності за кордоном; пропозиція іноземної валюти виникає через потреби нерезидентів оплатити імпорт товарів або купівлю іноземних цінних паперів та ін.

У результаті взаємодії попиту та пропозиції формується зрівноважений курс національної валюти.

Еластичність (elasticity, flexibility) – відсоткова зміна однієї змінної у відповідь на виражену у відсотках зміну іншої. Вимір еластичності здійснюється при незначних коливаннях змінної, що викликає відповідну реакцію (наприклад, відсоткова зміна обсягу внаслідок незначної зміни ціни). Еластичність попиту і пропозиції валюти – співвідношення змін в обсягах попиту і пропозиції валюти з відсотковою зміною валютного курсу.

За умовою Маршалла-Лернена зниження курсу національної валюти шляхом девальвації при фіксованому курсі або у результаті знецінення при плаваючому курсі призводить до зростання притоку іноземної валюти та покращенню торгового балансу, якщо сума еластичності експорту та імпорту країни більша одиниці. У цьому випадку валютний ринок вважається стабільним. Але навіть за умови стабільного валютного ринку в результаті зниження реального курсу національної валюти може відбутися тимчасове погіршення торгового балансу, що веде до наступного його значного покращення на основі економічного ефекту J-кривої. J-крива відображає залежність між зміною торгівельного балансу та падінням чи зростанням валютного курсу (рис. 14.3а, рис. 14.3б відповідно).
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Рис. 14.3. Залежність за J-кривою при падінні та зростанні валютного курсу
При зростанні попиту на імпорт більш швидкими темпами аніж пропозиція експорту буде спостерігатися зниження курсу національної валюти, що призведе на певний період  погіршення торгового балансу. Зміна сальдо торгового балансу на рис. 14.3a показує, що падіння курсу виникло у точці 0. За умови, якщо споживачі продовжують купувати імпортні товари, а виробники тільки готуються до збільшення обсягів виробництва, тобто до експорту, торговий баланс погіршується. Після зростання валютного курсу, якщо попит на імпорт нееластичний, зниження ціни на імпортні товари призведе до скорочення витрат на імпорт. У випадку, якщо експорт на скоротиться такими ж темпами, торговий баланс покращиться.

Лекція 15. Валютний курс: теорія і політика

15.1. Конвертованість національних валют

15.2. Розвиток валютних систем

15.3. Європейська валютна система

15.1. Конвертованість національних валют

Валюта – грошові знаки у вигляді банкнотів, казначейських білетів, монет і в інших формах, що перебувають в обігу та є законним платіжним засобом на території країни, а також вилучені з обігу або такі, що вилучаються з нього, але підлягають обмінові на грошові знаки, які перебувають в обігу, кошти  на рахунках, у внесках у банківських та інших кредитно-фінансових установах, платіжні документи та інші цінні папери (акції, облігації, купони до них, бони, векселі (тратти), боргові розписки, акредитиви,  чеки, банківські накази, депозитні сертифікати, ощадні книжки, інші фінансові та банківські документи), виражені у валюті країни.
На рис. 15.1. подано класифікацію валютних ресурсів. 
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Рис. 15.1. Класифікація валютних ресурсів

Конвертованість (convertibility) – це здатність вільного обміну національної грошової одиниці на інші валюти або золото. Конвертованою вважається та валюта, країна походження якої прийняла на себе зобов’язання за статтею VIII Угоди про МВФ. Дана Угода передбачає, що владні органи країни мають право впроваджувати заходи контролю щодо руху капіталу та не повинні обмежувати можливості використання своєї валюти чи валюти інших членів Фонду для поточних платежів і зобов’язані викуповувати в інших членів Фонду залишки коштів у своїй валюті, якщо вони утворились у результаті платежів за поточними операціями.

Конвертованість національної валюти (види конвертованості наведені на рис. 15.2):
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Рис. 15.2. Класифікація валют залежно від конвертованості

Основними критеріями конвертованості є: 

– наявність розвиненого й динамічно зростаючого внутрішнього ринку, який  базується на основі конкурентних цін; 

– достатньо розвинений і диверсифікований рівень національного господарства в поєднанні з регулярними імпортними закупівлями; 

– розширення виробничого потенціалу узгоджується з внутрішніми потребами та можливостями зовнішнього ринку;
– наявність валютних резервів, які необхідні для підтримки стабільності міжнародних розрахунків за можливих тимчасових відхилень рівноваги платіжного балансу. 
Залежно від місця перебування суб’єкта розрізняють конвертованість зовнішню та внутрішню. За режиму зовнішньої конвертованості свободою обміну національних грошей на іноземні валюти користуються лише нерезиденти, а за режиму внутрішньої конвертованості – лише резиденти.

Розрізняють повну та часткову конвертованість. Повна конвертованість означає відсутність будь-яких валютних обмежень у поточних і фінансових операціях, часткова – збереження тих чи інших обмежень.

Одержавши статус конвертованої, деякі валюти починають виконувати функції загального платіжного та купівельного засобу. Цієї властивості набувають тільки валюти економічно сильних країн з розвиненою і розгалуженою по всьому світі банківською системою. Такі валюти відносяться до резервних. Зараз налічується п’ять резервних валют – долар США, євро, японська єна, англійський фунт стерлінгів, швейцарський франк. Роль світових грошей виконує лише долар США.

15.2. Розвиток валютних систем

У процесі еволюції світової валютної системи на зміну один одному приходять нижчезазначені валютні блоки.
Стерлінговий (1931р.) – відміна золотого стандарту та перехід до золотодевізного стандарту (резервна валюта – фунт стерлінгів) у Великій Британії. Країни-учасниці: Єгипет, Ірак, Португалія, Данія, Норвегія, Швеція, Фінляндія, Греція, Іран.

Доларовий (1933р.) – аналогічний попередньому перехід: відміна золотого стандарту та перехід до золотодевізного стандарту (резервна валюта – долар США) у США. Країни-учасниці: Канада, країни Латинської Америки.

Золотий (1933р.) – базується на прагненні збереження золотого стандарту. Країни-учасниці: Франція, Бельгія, Нідерланди, Швейцарія, Італія, Чехословаччина, Польща.

Валютний блок – це угруповання країн, валюти яких прикріплені до валюти держави, що очолює цей блок. Більш високою формою регіональних валютних об’єднань стали валютні зони, що утворились на базі валютних блоків під час Другої світової війни та після її закінчення. Валютна зона – це угруповання країн, що сформувалося на основі валютно-економічної залежності від країни-гегемона для проведення узгодженої політики у сфері міжнародних валютних відносин. Сформувалися наступні валютні зони: стерлінгова, доларова, зони французького франку, португальського ескудо, іспанської песети, нідерландського гульдена.

Розвиток світової валютної системи передбачає, за правилами МВФ, рівень конвертованості, який  може вважатися задовільним у разі, коли країна: 
- не перешкоджає здійсненню переказів прибутків за інвестиції та інші види капіталовкладень; 

- не зберігає обмежень на короткострокові банківські й кредитні операції, платежі щодо погашення позик та відсотків за ними;
- не прийняла валютних обмежень на платежі за поточними операціями; 

- вільно реалізує процес грошових переказів некомерційного характеру.
15.3. Європейська валютна система

Європейському валютному союзу передував митний союз, при функціонуванні якого відмінялися митні збори та обмеження щодо взаємної торгівлі, введено єдиний митний тариф на ввіз товарів з третіх країн з метою зменшення іноземної конкуренції в Європейському Економічному Союзі (ЄЕС). 

Етапи формування Європейської валютної системи
1. Європейська валютна угода (1958р). 

2. Європейська валютна система (1979 р.)
3. Вільний рух капіталу між країнами-учасницями (1990 р.) 
4. Європейський валютний союз (Маастрихтська угода, 1992 р.)
5. Перехід до єдиної валюти (1999р.) та створення Європейської системи центральних банків і Європейського центрального банку 
Основними критеріями єврозони є наступні: 

- інфляція не повинна перевищувати показники трьох кращих з цього показника членів ЄС більше, ніж на 1,5 %; 

- банківські відсоткові ставки за довгостроковими кредитами не повинні більш ніж на 2 % пункти перевищувати показники трьох кращих за цим показником країн ЄС; 

- поточний дефіцит держбюджету має підтримуватися в межах 3 % ВВП країни; 

- загальний борг країни не може перевищувати 60 % ВВП; 

- коливання курсу національної валюти до екю за останні два роки повинно знаходитися в межах +15%.

Лекція 16. Платіжний баланс

16.1. Принципи побудови платіжного балансу

16.2. Структура платіжного балансу

16.3. Аналіз і регулювання платіжного балансу

16.1. Принципи побудови платіжного балансу

Платіжний баланс країни (international balance of payment) – систематизований звіт операцій, пов’язаних з отриманням і виплатою грошових коштів між резидентами даної країни і нерезидентами за певний період часу. Платіжний баланс – співвідношення між платежами, які здійснені економічними суб’єктами даної країни в інших країнах, та надходженнями, які отримані ними з інших країн за певний період часу (наприклад, за квартал, за рік). 
Платіжний баланс – співвідношення між сумою грошових надходжень, отриманих країною з-за кордону, і сумою здійснених нею платежів за кордон протягом певного періоду. До платіжного балансу входять розрахунки за зовнішньою торгівлею, послугами, неторговими операціями, доходи від капіталовкладень за кордоном, торгівлі ліцензіями, від фрахтування та обслуговування кораблів, туризму, утримання дипломатичних і торгових представництв за кордоном, грошові перекази окремих осіб, виплати іншим країнам за позики тощо. Платіжний баланс включає рух капіталів: інвестиції та кредити.
Платіжний баланс може бути активним і пасивним. За умови коли надходження з-за кордону перевищують платежі, баланс вважається активним. При перевищенні платежів над надходженнями, баланс –  пасивний. 
Платіжний баланс має дві складові: статті дебету, що відображають операції „імпортного” типу, і статті кредиту, що відображають операції „експортного” типу. Кредит показує приплив іноземної валюти, тобто її пропозицію, дебет – витрачання іноземної валюти, тобто попит на неї.

У більшості країн світу платіжні баланси розробляються за схемою, яка рекомендована Міжнародним валютним фондом. 
16.2. Структура платіжного балансу

Схема платіжного балансу, рекомендована МВФ, містить 112 статей, які об’єднані у три основні групи.
I. Рахунок поточних операцій (on-going operations) – включає операції, котрі завершуються протягом даного періоду і в наступні періоди не мають ніякого впливу на платіжний баланс: товари (merchandise, produce, articles sold single, ware); послуги (benefits, facility); доходи (revenue); поточні трансферти (current transfers); 
II. Рахунок операцій з капіталом і фінансовими інструментами (capital and financial instruments): рахунок операцій з капіталом; фінансовий рахунок.
III. Рахунок офіційних резервів (official working balances). Резервні активи включають: монетарне золото (monetary gold); спеціальні права запозичення (special drawing rights); резервна позиція в МВФ (reserve position); валютні активи (currency asset). 
У табл. 16.1 представлено структуру та статті платіжного балансу. 

Таблиця 16.1. Структура платіжного балансу

	Блок
	Назва блоку, статті

	А
	Поточні операції (операції, що завершуються протягом даного періоду і не мають впливу на платіжний баланс у наступних періодах):

	
	Товари: експорт ФОБ — (FOB — англ. free on board — вільно на борту)

	
	Товари: імпорт ФОБ

	
	Торговий баланс

	
	Інші товари, послуги (що надаються резидентами нерезидентам) та доходи: кредит

	
	Інші товари, послуги та доходи: дебет

	
	Приватні односторонні перекази (чисті грошові перекази, поточні трансферти)

	
	Всього, за виключенням державних, односторонні перекази

	
	Державні односторонні перекази (безоплатна державна допомога)

	В
	Прямі інвестиції та інший довгостроковий капітал

	
	Прямі інвестиції (інвестиції резидентів за кордон і інвестиції нерезидентів у внутрішню економіку)

	
	Портфельні інвестиції (операції з цінними паперами, що забезпечують участь у капіталі та операції з борговими зобов'язаннями)

	
	Інший довгостроковий капітал:

- довгострокові приватні та державні банківські позики;
- підписка на цінні папери міжнародних фінансових установ.

	
	Національний державний сектор

	
	Банківський сектор

	
	Інші сектори

	С
	Короткотерміновий капітал (рух інвестицій строком до одного року)

	
	Національний держсектор

	
	Банківський сектор

	
	Інші сектори

	D
	Помилки та пропуски (також включає контрабанду та нелегальний рух капіталу)

	E
	Компенсуючі статті

	
	Переоцінка золотого запасу

	
	Спеціальні права запозичення

	
	Переоцінка валютних резервів

	F
	Надзвичайне фінансування (операції з пом`якшення дефіциту платіжного балансу)

	G
	Зобов`язання у складі валютних резервів іноземних державних органів (державні депозити в іноземних банках і купівля / продаж іноземних цінних паперів державними органами)

	H
	Підсумкова зміна резервів (служить для регулювання незбалансованості платіжного балансу, а також для підтримки необхідного курсу національної валюти):

	
	Монетарне золото (державний золотий запас)

	
	Спеціальні права запозичення (резервний актив, що випускається МВФ і розподіляється між країнами відповідно до їх квот)

	
	Резервна позиція в МВФ (сума резервної частки країни в капіталі МВФ – 25 % квоти країни в капіталі фонду);

	
	Валютні активи (іноземна валюта, банківські депозити, урядові цінні папери, акції підприємств, фінансові деривативи)

	
	Інші вимоги

	
	Використання кредитів МВФ


16.3. Аналіз і регулювання платіжного балансу

У платіжному балансі відображаються:

· структурні диспропорції економіки, які визначають різні можливості експорту та потреби імпорту товарів, капіталів і послуг;

· зміни у співвідношенні ринкового та державного регулювання економіки;

· кон’юнктурні фактори (рівень міжнародної конкуренції, інфляції, зміни валютного курсу).

На стан платіжного балансу впливає низка факторів:

· нерівномірність економічного та політичного розвитку країн, міжнародна конкуренція;
· циклічні коливання економіки;
· зростання закордонних державних витрат;
· мілітаризація економіки та військові витрати;
· посилення міжнародної фінансової взаємозалежності (рухів фінансових потоків);
· зміни в міжнародній торгівлі;
· валютно-фінансові фактори;
· надзвичайні обставини.
Державне регулювання платіжного балансу – це сукупність економічних, валютних, фінансових, грошово-кредитних заходів держави, спрямованих на формування основних статей платіжного балансу, а також покриття наявного сальдо.

Країнами з дефіцитним платіжним балансом з метою стимулювання експорту, стримування імпорту товарів, залучення іноземних капіталів, обмеження вивезення капіталів переважно вживаються такі важелі регулювання: дефляційна політика (deflationary policy); девальвація (devaluation, depreciation); валютні обмеження (exchange restrictions); фінансова і грошово-кредитна політика (financial policy, monetary and credit policy); спеціальні заходи (qualified arrangement).
Балансування статей платіжного балансу.

Умовами рівноваги платіжного балансу виступають: нульове сальдо: Дт = Кт; повна зайнятість у країні; відсутність серйозних обмежень щодо міжнародних операцій.

Міжнародна торгівля передбачає не тільки джерелом фінансування імпорту експорт, а й використання притоку капіталу із-за кордону. Для аналізу міжнародної платіжної позиції будь-якої держави використовується правило Вальраса. 
Правило Вальраса (Walras’ Law). Вартість імпорту країни дорівнює сумі вартості експорту, чистих зарубіжних продажів активів і відсотків за ними: 
	ІМ= Х + NА + NR,
	(16.1)


де,
ІМ – імпорт; Х – експорт; NА – чисті продажі активів (різниця вартості активів, проданих іноземцям і куплених у них); NR – чисті платежі відсотків (різниця вартості відсотків на вкладений капітал, отриманих з-за кордону та виплачених іноземцям).

Продаж активів у будь-якій формі означають приплив капіталу в країну, купівля – відплив. Чим більший приплив капіталу в країну сьогодні, тим вищими будуть платежі відсотків із залученого капіталу у майбутньому, тобто нижчий розмір отримуваних чистих відсотків (NR) у майбутньому. 

Перетворимо рівняння Вальраса:

	ІМ – Х – NR = NА, 
	(16.2)


де ліва сторона – поточний баланс, а права – баланс руху капіталу.

За правилом Вальраса, ці сторони повинні бути рівні, але з протилежним знаком. Для врегулювання незбалансованості використовують офіційні резерви центрального банку країни (OR):

	ІМ – Х – NR = NА +OR.
	(16.3)


Якщо офіційних резервів не вистачає для покриття дефіциту платіжного балансу, то він може бути покритий за рахунок закордонних кредитів.

Лекція 17. Міжнародні фінансові ринки

17.1. Міжнародний валютний ринок

17.2. Міжнародний кредитний ринок

17.3. Міжнародний фондовий ринок

17.1. Міжнародний валютний ринок

Рух валютних ресурсів на світовому ринку здійснюється наступними шляхами: проведення валютних операцій; валютно-кредитне і розрахункове обслуговування купівлі та продажу товарів, послуг; закордонне інвестування; операції з цінними паперами; перерозподіл національних доходів розвинутих країн у формі допомоги країнам, що розвиваються; внески у міжнародні організації. 
Зазначена сукупність формує міжнародний валютний ринок. Валютний ринок (money-market) – це сфера економічних відносин, що виникають у процесі здійснення операцій купівлі-продажу іноземної валюти та цінних паперів в іноземній валюті, а також операцій щодо інвестування валютного капіталу.

Валютний ринок поділяється на біржовий та позабіржовий ринки. Біржовий ринок (10 %) – організований ринок, що зводить попит та пропозицію валюти, на підставі чого встановлює валютний курс як ціну валюти (біржа, зазвичай, є некомерційним підприємством). Позабіржовий ринок (90 %) – сукупність національного і міжнаціонального міжбанківського валютного ринків, де всі операції здійснюються за допомогою електронної техніки. Важливим сегментом міжбанківського валютного ринку є ринок FOREX (Foreign Exchange Operations) – ринок, який не має єдиного центру. Серед основних функцій валютного ринку:

· своєчасне здійснення міжнародних розрахунків;

· страхування валютних і кредитних ризиків;

· регулювання валютних курсів;

· диверсифікація валютних резервів банків, підприємств, держав;

· отримання спекулятивного прибутку;

· проведення валютної політики, спрямованої на державне регулювання економіки.

На валютному ринку існують нижчезазначені типи угод.
Угоди з негайним постачанням:  операції «спот»; операції «своп». Свопові контракти – контракти на обмін певної кількості цінних паперів, товарів, коштів або фінансових інструментів на певну дату у майбутньому. Стосовно терміновості існує форвард – угода купівлі або продажу певної суми іноземної валюти у визначений день у майбутньому за курсом, узгодженим на день укладення угоди.

Рівновага на валютному ринку має місце, коли здійснюється умова: сума складових “Вартість експорту”, “Імпорт капіталу”, “Грошові перекази із-за кордону” дорівнює сумі складових “Вартість імпорту”, “Експорт капіталу”, “Грошові перекази за кордон”.

Міжнародний ринок фінансових деривативів – це частина валютно-фінансового ринку, на якому здійснюється торгівля інструментами фінансового ризику. Фінансові деривативи (financial derivatives) – інструменти торгівлі фінансовим ризиком, ціни яких прив’язані до іншого фінансового чи реального активу, мають ринкову ціну похідних грошових інструментів, підтверджуючи право власника на продаж чи покупку первинних цінних паперів. До них відносяться опціони, фьючерси, варранти, свопи. Фінансові деривативи можуть бути прив’язані до таких складових, як: товари; акції; іноземні валюти; відсоткової ставки. За способом фінансової організації торгівля фінансовими дериватами поділяється на форвардні та опціонні контракти.
17.2. Міжнародний кредитний ринок

Міжнародний кредит – це позика в грошовій або товарній формі, яку надає кредитор однієї країни позичальнику іншої країни на умовах строковості, повернення і платності. Кредит за визначенням – це кошти та матеріальні цінності, які надаються резидентами або нерезидентами у користування юридичним або фізичним особам на визначений строк та під процент. Кредит розподіляється на фінансовий кредит, товарний кредит, інвестиційний податковий кредит та кредит під цінні папери, що засвідчують відносини позики.
Міжнародні кредити класифікуються наступними ознаками: 1) за призначенням: комерційні кредити; фінансові кредити; 2) за джерелами кредитування: внутрішні; зовнішні; 3) за суб’єктами кредитування: приватні кредити; державні кредити; кредити міжнародних фінансово-кредитних організацій; змішані кредити; 4) за формою надання: товарні кредити; валютні кредити; 5) за формою забезпечення: забезпечений кредит; бланковий кредит; 6) за терміном дії: короткострокові кредити; середньострокові кредити; довгострокові кредити.
Міжнародний кредитний ринок (money market) – частина валютно-фінансового ринку, яка охоплює рух позичкового капіталу та включає наступні складові: світовий грошовий ринок; світовий ринок капіталів; світовий фінансовий ринок.

Інституціональна структура світового ринку позичкових капіталів містить наступні складові: вкладники; посередники;  споживачі (позичальники). Основними функціями світового ринку позичкових капіталів являються: акумуляція капіталу; перерозподіл капіталу; забезпечення стабільності світового господарства. 
17.3. Міжнародний фондовий ринок

Міжнародний фондовий ринок (stock market) – це частина валютно-фінансового ринку, на якому здійснюється купівля-продаж цінних паперів – титулів власності. Міжнародний фондовий ринок поділяється на ринок акцій та ринок депозитарних розписок. Акції (stock) – це цінні папери, що підтверджують право власника на частку в статутному капіталі акціонерного товариства. Депозитарні розписки (Depository receipt) – це цінні папери, що підтверджують право власності національного банку на акції іноземних компаній.

Суб’єктом фондового ринку є фондова біржа – акціонерне товариство, яке зосереджує попит і пропозицію цінних паперів, є організаційно оформленим, постійно діючим ринком, на якому здійснюється торгівля цінними паперами. Біржа сприяє формуванню їх біржового курсу та здійснює свою діяльність відповідно до законів, статуту і правил фондової біржі. 
Функції фондового ринку полягають у переміщенні капіталу в галузі з найвищою нормою прибутку, а також виконанні посередницької ролі у процесі збирання коштів у їхніх власників – внутрішніх та іноземних інвесторів (юридичні особи або громадяни, що купують цінні папери від свого імені і за свій рахунок) та ефективному їх розміщенні як у державному, так і приватному секторах. 
У світі існують електронні біржі цінних паперів високо​технологічних сфер. На них здійснюється торгівлі переважно акціями таких суб’єктів, як телекомунікації, інформаційні технології, наукові інститути, інтернет-компанії, інтернет-провайдери, інтернет-магазини, виробники програмного та апаратного забезпечення, літакобудування, авіакосмічна техніка, радіоелектроніка.
Частина V. Міжнародна економічна інтеграція 
Лекція 18. Конкурентоспроможність національної економіки

18.1. Тенденції розвитку міжнародної конкуренції

18.2. Конкурентоспроможність національного господарства

18.3. Методи оцінки конкурентоспроможності національної економіки
18.1. Тенденції розвитку міжнародної конкуренції
Конкурентоспроможність (competitiveness) – це реальна і потенційна можливості компаній в існуючих умовах проектувати, виготовляти та реалізовувати товари, що за ціновими та неціновими характеристиками є привабливішими для споживачів, ніж товари їхніх конкурентів. Конкурентоспроможність товару визначається на основі ціни споживання, що складається з ціни товару та витрат, пов’язаних з його експлуатацією порівняно з цінами конкурентів. 
До особливостей сучасних світових процесів, що суттєво впливають на конкурентоспроможність, належать: посилення монополізації та тиску на «слабкі країни»; посилення цінової конкуренції; диспаритетність розвитку світових економічних систем і прискорення процесу їхнього зближення; структурні зрушення у світовому господарстві; переважання факторів рентабельності над факторами ефективності.

Характерними рисами міжнародної конкуренції є наступні: уповільнення темпів економічного зростання окремих країн; зміна типів порівняльних переваг; використання нових форм протекціонізму; запровадження нових видів державного стимулювання; інтенсифікація процесів створення коаліцій серед фірм різних країн; зростання рівня відповідності місцевим потребам.
18.2. Конкуренто​спроможність національного господарства

Основними складовими при аналізі конкуренто​спроможності національного господарства є наступні: величина витрат; якісна конкурентоспроможність.

Найпоширенішою теорією аналізу конкурентоспроможності країни є кластерний аналіз. Кластерний аналіз (cluster analysis) – статистичний аналіз, що визначає групи (кластери), дохідність та ефективність котрих сильно корелює всередині, але не між кластерами. Кластер (cluster) – це група компаній, взаємопов’язаних між собою, і організацій, пов’язаних з такими компаніями, які географічно сконцентровані у певному місці, діють у певній сфері, характеризуються спільністю діяльності та взаємодоповнюють одна одну.

Кожна країна за кластерним підходом проходить чотири стадії конкурентоспроможності. Перша стадія (на основі факторів виробництва) передбачає досягнення конкурентних переваг майже виключно за рахунок основних факторів виробництва, що різко звужує коло галузей, які можуть витримати умови міжнародної конкуренції. На другій стадія (на основі інвестицій) конкурентні переваги базуються на готовності та здатності національних підприємств до активного інвестування. Третя стадія (базується на нововведеннях) характеризується нестачею факторів виробництва, яка стимулює використання нових технологій та техніки. На четвертій стадії (на основі багатства) рушійною силою економіки є досягнутий рівень достатку, який майже неможливо зміцнювати, і навіть підтримувати. 
Поряд з підвищенням рівня конкурентоспроможності необхідно розглянути причини її можливої втрати, до яких належать: погіршення факторних параметрів; невідповідність місцевого та глобального попиту; втрата місцевими покупцями своєї вибагливості порівняно з іноземцями; цілі компаній, що обмежують темпи інвестицій; втрата фірмами здатності до швидкого пристосування; послаблення внутрішньої конкуренції.
18.3. Методи оцінки конкурентоспроможності національної економіки

Існує два основні підходи до оцінювання конкуренто​спроможності національної економіки. І підхід. Оцінювання на основі відносних вартісних результатів виробництва, тобто оцінювання ринкової вартості виготовленої продукції (торговий баланс, частка на світових ринках готової продукції та високо​технологічних товарів). ІІ підхід. Оцінювання використання наявних ресурсів, тобто оцінка рівня собівартості виробництва продукції у країні (зростання продуктивності праці, рівень заощаджень та інвестицій, витрати на фундаментальну науку, НДДКР, освіту, розвиток людського капіталу).
На основі системного підходу показники конкуренто​спроможності розраховують на чотирьох окремих рівнях: мікрорівень; мезорівень; макрорівень; мета рівень. 
Світовий банк розробив у 1986 році методику визначення індексу конкурентоспроможності. Інтегральний показник враховує 381 показник (100 з яких визначаються за допомогою експертних оцінок), які зведені у 8 агрегованих груп: економічний потенціал; зовнішньоекономічні зв’язки; державне регулювання; кредитно-фінансова система; інфраструктура; система управління; науково-технічний потенціал; трудові ресурси.
Наприкінці 1997 року запропонована нова методика, яка охоплює 9 критеріїв (100 балів): політичний ризик (25); економічні перспективи (25); зовнішня заборгованість (10); борг у зв’язку з дефолтом або через реструктуризацію боргу (10); рейтинг платоспроможності за кредитними боргами (10); доступ до банківських ресурсів (5); доступ до короткострокових фінансових ресурсів (5); доступ до ринків капіталу (5); надання форфейтингових послуг (5).

Дані методики не можна вважати досконалими, оскільки переважна більшість показників визначаються на основі експертних оцінок (суб’єктивні оцінки фахівців, опитування та ін.).

Порівняння конкурентоспроможності на макрорівні між країнами включають такі ініціативи як Світовий щорічник конкурентоспроможності (World Competitiveness Yearbook (WCY) Міжнародного інституту менеджменту і розвитку (International Institute for Management and Development (IMD) та Глобальний звіт конкурентоспроможності (Global Competitiveness Report) Всесвітнього економічного форуму  (World Economic Forum (WEF). 
Рейтинги й показники, які представлені, можуть застосовуватись для: стеження за позицією країни відносно до інших держав; установлення пріоритетів; обчислення; аргументування.
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19.1. Сутність та цілі міжнародної економічної інтеграції

Інтеграційних процес – це зближення і переплетіння національних економік кількох країн з метою побудови єдиного господарського механізму. Інтеграційні процеси призводять до розвитку економічного регіоналізму, у результаті якого окремі групі країн створюють між собою більш сприятливі умови для торгівлі, а в окремих випадках і для міжрегіонального переміщення факторів виробництва.

Міжнародна економічна інтеграція зумовлена поглибленням міжнародного поділу праці, розвитком виробничих сил і міжнародної торгівлі. Значним фактором сприяння даного процесу є розвиток інфраструктури транспортних сполучень та інформаційно-комунікаційних технологій. В основу теорії інтеграції покладено порівняння торгівлі між країнами в умовах існування у кожної з них власного митного тарифу і в умовах підписання угод про тарифний союз, що виключає тарифи в торгівлі. У загальному вигляді інтеграція розглядається як елемент вчення про наступне: ефективність зовнішньої торгівлі; державне регулювання зовнішньоекономічних процесів; вплив на фактори, що діють на стан платіжного балансу.
Ефекти від інтеграції носять як позитивний, так і негативний характер. Негативна інтеграція – усунення різних інструментів міжнародної економічної політики. Позитивна інтеграція - додаткові заходи для усунення неузгодженостей, які можуть існувати між митами та податками в різних країнах.

До передумов інтеграції належать: близькість рівня економічно розвитку та ступеню ринкової зрілості країн, що інтегруються; географічна близькість країн, що інтегруються, наявність у більшості випадків загального кордону та економічних зв’язків, що склалися історично; позитивний демонстраційний ефект, намагання прискорити ринкові реформи; не залишитися обабіч інтеграційних процесів.

До цілей інтеграції відносяться: використання переваг економії масштабу; створення благодійного зовнішньополітичного середовища; вирішення завдань торговельної політики; сприяння структурній перебудові економіки; підтримання молодих галузей національної промисловості.

На міжнародну економічну інтеграцію впливають такі складові, як глобалізація та регіоналізація. Глобалізація (globalization) – поступове формування єдиної для всього світового суспільства системи світогосподарських відносин. Регіоналізація (regionalization) – це поглиблення міжнародних зв'язків окремого територіального економічного простору. 
19.2. Форми міжнародної економічної інтеграції
Розрізняють наступні форми міжнародної економічної інтеграції: зона преференційної торгівлі; зона вільної торгівлі; митний союз; спільний ринок; економічний союз; політичний союз. 
Таблиця 19.1. Форми економічної інтеграції та відповідність положенням
	Форма  
міжнародної економічної інтеграції
	Міждержавні домовленості, зниження митних тарифів та квот між учасниками
	Скасування тарифів та квот між учасниками
	Єдина торгівельна політика щодо третіх країн
	Скасування обмежень на рух виробничих факторів
	Гармонізація економічної політики та інституцій, єдина валюта, єдина валютна політика
	Передача деяких функцій держави між державним органам

	Зона преференційної торгівлі
	+
	–
	–
	–
	–
	–

	Зона вільної торгівлі
	+
	+
	–
	–
	–
	–

	Митний союз
	+
	+
	+
	–
	–
	–

	Спільний ринок
	+
	+
	+
	+
	–
	–

	Економічний союз (валютний союз)
	+
	+
	+
	+
	+
	–

	Політичний союз
	+
	+
	+
	+
	+
	+


Охарактеризуємо коротко вище наведені етапи інтеграції (табл. 19.1). 

Зона преференційної торгівлі (preferential trade area): перші кроки керівництв держав у економічному та торговому співробітництві. Зона вільної торгівлі (free trade area): відміна митних тарифів для взаємної торгівлі. Митний союз (customs union) передбачає спільну торговельну політику щодо третіх країн створенням міждержавних органів управління зовнішньоторговельною політикою. Спільний ринок (common market): усунені бар'єри на імміграцію, еміграцію та переливання капіталу через кордони. Економічний союз (economic union): узгоджена економічна, фінансова та валютна політика, створення установ, наділених правом приймати рішення від імені угруповання в цілому. Політичний союз (political union): передача національними урядами своїх функцій наддержавним органам. 
19.3. Характерні риси світових, континентальних та регіональних інтеграційних об’єднань 
Основними характеристиками економічної інтеграції на різних етапах розвитку є наступні:
 1945р. – 50-і роки ХХ ст. характеризуються домінуванням США, поступовою лібералізацією торгівлі та руху капіталу. 
У 60-і роки здійснюється формування економічно та політично могутньої тріади з центрами у США, Японії та Європейському співтоваристві. 
У 70-і роки значну політичну владу у світі набуває "велика сімка" (G‑7), яка суттєво починає впливати на роботу таких міжнародних організацій, як МВФ, МБРР, ГАТТ, ОЕСР. 
80-і роки характерні поступовим переходом від «холодної війни» до «нового світового порядку», поява «однополюсності».
З початком 90-і роки і по теперішній час поступово Європейський Союз набуває вагомості на світовій  політичній арені. «Велика сімка» перетворюються на „велику вісімку” (Російська Федерація). 
Країни, економіка яких активно використовує надбання науки і техніки, беруть значну участь у міжнародному поділі праці, реалізують потенціал у регіональних інтеграційних об’єднань і поділяються на наступні: “нові індустріальні країни”; менш розвинені з числа розвинених держав; промислово розвинені країни.

Відповідно до рівня розвитку тієї чи іншої країни та ролі її у регіональних угрупуваннях країн умовно поділяють на такі типи:

· угрупування першого типу – країни, в економіці яких переважають галузі та підприємства з високим ступенем залучення продукції, що виробляється, для її подальшої переробки в більш розвинених країнах на засадах кооперування у міжнародному поділі праці;
· угрупування другого типу – країни, в економіці яких наявні як певні галузі та підприємства, що залучають з інших країн вироби первинної технологічної переробки, так і певні галузі та підприємства, які самі є об'єктами залучення іншими країнами на засадах кооперування у міжнародному поділі праці;
· угрупування третього типу – країни, в економіці яких переважають галузі та підприємства, що базуються на широкому залученні сировини та продукції, виробляються галузями та підприємствами інших країн на засадах кооперування у міжнародному поділі праці.
19.4. Функціональні інтеграційні угруповання 
До функціональних інтеграційних угруповань належать світові організації, які координують діяльність економічної, фінансової, технологічної сфер у міжнародній економіці. 
Міжнародний Валютний Фонд (International Monetary Found, http://www.imf.org/) – реалізує кодекс правил обміну валют і забезпечує компенсаційну фінансову допомогу країнам-учасницям у разі виникнення проблем із їх платіжними балансами. Членами МВФ є 182 держави.
Серед принципів діяльності МВФ: заборона на маніпуляції валютним курсом або міжнародною валютною системою; зобов'язання проведення у разі необхідності інтервенцій на валютних ринках для усунення валютної кризи; зобов'язання кожної країни враховувати у своїй політиці інтервенцій інтереси своїх партнерів, особливо тих, у валюті яких здійснюється інтервенція.
Основні цілі МВФ: сприяння міжнародному співробітництву, забезпечення механізму консультацій і співробітництва для розв'язання монетарних проблем;  збалансоване зростання міжнародної торгівлі, збільшення рівня зайнятості, підвищення рівня реальних доходів, а також удосконалення виробничих потужностей; підтримання стабільності валютних курсів та обмінних операцій, запобігання невиправданій девальвації національних грошових одиниць; прискорення становлення багатосторонньої системи платежів для поточних операцій, прагнення зняття обмежень на обмін валют, що заважає нормальній торгівлі; забезпечення тимчасового доступу членів МВФ до загальних ресурсів для надання їм змоги виправити незбалансованість платіжних балансів без запровадження механізмів, які стримували б підвищення національного чи міжнародного добробуту; зменшення тривалості та величини незбалансованості платіжного балансу. 
Міжнародний Банк Реконструкції та Розвитку, Світовий банк – СБ (The International Bank for Reconstruction and Development) об'єднує 181 державу. До цілей МБРР належать: сприяння реконструкції і розвитку територій держав-членів, їх виробничого потенціалу; заохочення інвестицій шляхом надання гарантій або прийняття участі у кредитних та інвестиційних проектах; стимулювання довгострокового збалансованого зростання міжнародної торгівлі, а також підтримка рівноваги платіжного балансу шляхом кредитування проектів з розвитку виробництва у країнах-членах МБРР.
ЮНІДО (United Nations Industrial Development Organization – UNIDO) засновано в 1967p. рішенням Генеральної Асамблеї ООН як центральний координуючий орган у сфері допомоги промисловому становленню країн, що розвиваються.

Цілі ЮНІДО: сприяння промисловому розвитку і співробітництву на глобальному, регіональному, національному і галузевому рівнях; сприяння індустріалізації країн, що розвиваються, у тому числі в галузі розробки природних ресурсів і розвитку інфраструктури; надання допомоги країнам з перехідною економікою і країнам, що розвиваються, у реструктуризації та приватизації в промисловості; надання технічної допомоги.
19.5. Механізм сприяння міжнародній економічній діяльності
Міжнародна економічна діяльність підприємства базується на таких основних положеннях та принципах: самостійність, економічна заінтересованість, відповідальність, рівноправність, конкуренція, приватна власність, державне регулювання, соціальне партнерство. 
Основними регуляторами діяльності є обсяги попиту та пропозиції на засоби виробництва, ціни на ринках, тарифи, обсяги ресурсів, виробничі потужності, курси валют, відсотки на депозити та кредити, ставки податків і відрахувань тощо. 
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Рис. 19.6. Основні складові механізму сприяння міжнародній економічній діяльності підприємства

Започаткуванням наддержавного регулювання та сприяння міжнародній економічній діяльності можна назвати затвердження підходу Ліги Націй (1929 р.), який полягає у встановлені певних правил взаємо​відносин між ТНК і країнами. Хартія міжнародної торгової організації, яка підписана в Гавані 24 березня 1948 року, регламентувала регулювання закордонних інвестицій корпорацій. Хартія економічних прав та обов'язків (1974 p.) закріпила положення, спрямовані на обмеження діяльності крупних корпорацій. Цього ж року створені міжурядові комісії ООН з транснаціональних корпорацій і Центр з ТНК. Розпочала діяльність спеціальна “група 77” з вивчення та узагальнення матеріалів, що розкривають зміст, форми і методи діяльності ТНК. 

Економічна і Соціальна Рада ООН (ЕКОСОР) з метою формулювання обов'язкових правил поведінки ТНК створила Комісію з транснаціональних корпорацій. У 1976 році Конференція ООН з торгівлі і розвитку (ЮНКТАД) ухвалила рішення про початок переговорів з питань передачі технологій і здійснення дій, які обмежують ділову активність.
Лекція 20. Україна і світова економіка
20.1. Економіка України в міжнародному поділі праці

20.2. Україна і СОТ

20.3. Україна і європейське співтовариство

20.4. Шляхи підвищення впливу України на міжнародні економічні відносини

20.1. Економіка України в міжнародному поділі праці
У міжнародному поділі праці Україна виділяється, насамперед, сировинними, капітало- та матеріаломісткими галузями (добувна промисловість, сільське господарство, галузі, що розвиваються на їх базі), а тому структура її експорту складається з сировинних товарів і продукції первинної переробки. 

Основу експорту складають: чорні метали і вироби з них (прокат, труби), продукція хімічної та пов'язаних з нею галузей промисловості (азотні добрива, продукти неорганічної хімії), мінеральні продукти (залізна та марганцева руда, концентрати, вугілля, цемент і будівельні матеріали, сіль тощо), сільсько​господарські та продовольчі товари (цукор і вироби з нього, зерно, олія, м'ясо, молоко та молокопродукти). Експорт машин, устаткування і транспортних засобів складає менше 13 % від загального його обсягу. 

Основу імпортних надходжень становлять: мінеральні продукти, насамперед, паливо (природний газ, вугілля, нафта та продукти її перегонки), машини, устаткування і транспортні засоби. В Україну завозиться продукція хімічної, фармацевтичної, харчової та легкої, деревообробної і целюлозно-паперової галузей.

Держкомстат України розглядає промисловість за такими секторами: добувна (2 складові); переробна (9 складових, 7 підскладових); виробництво та розподілення електроенергії, газу та води. 
Товарна структура експорту (2007 рік) має такий вигляд: недорогоцінні метали та вироби з них – 44,1 %, з них чорні метали – 35 %; механічне обладнання, машини та механізми, електрообладнання та їх частини – 9,2 %; мінеральні продукти – 9,1 %; продукція хiмiчної та пов’язаних з нею галузей промисловості – 8,7 %; транспортні засоби та шляхове обладнання – 5,8 %; котли, машини, апарати і механічні пристрої – 5,4 %.
Товарна структура імпорту (2007 рік) наступна: нафта та продукти її перегонки – 30,6 %; газ природний – 15,5 %; транспортні засоби та шляхове обладнання – 12,2 %; продукція хiмiчної та пов’язаних з нею галузей промисловості – 8,6 %; недорогоцінні метали та вироби з них – 7,4 %. 
Географічна структура експорту (2007 рік) має наступний вигляд: у країни СНД експортується 36,3 % від загального обсягу, з них у Російську Федерацію – 25,2 %; Азію – 20,1 %, Африку – 5,8 %; Америку – 5,3 %. На другому місці після РФ за обсягами експорту України посідає Туреччина – 7,4 %, далі Італія – 6,8 %, Польща
– 3,5 %, Німеччина – 3,5 %, Білорусь – 3,0 %, Казахстан – 2,6 %, Угорщина – 2,4 %, США – 2,1 %. 
Географічна структура імпорту (2007 рік) наступна: країни СНД імпортують в Україну 46,0 % товарів та послуг від загального обсягу; Європа – 36,3 %; Азія – 13,5 %; Америка – 3,2 %. До найбільших п’яти країн-експортерів в Україну є Російська Федерація – 28,7 %, Туркменістан – 10,3 %, Німеччина – 9,1 %, Китай – 4,9 %, Польща – 4,5 %. 

20.2. Україна і СОТ
СОТ (WTO, World Trade Organization) – головний міжнародний регулятор світової торгівлі, місією якого є лібералізація міжнародної торгівлі, усунення дискримінаційних перешкод на шляху потоків товарів та послуг, вільний доступ до національних ринків і джерел сировини. Членами цієї міжнародної організації є 183 країни, частка світової торгівлі становить близько 95 %. 
Основні принципи СОТ: принцип найбільшого сприяння; принцип національного режиму; принцип захисту національної промисловості; принцип утворення стійкої основи торгівлі; принцип сприяння справедливій конкуренції; принцип дій в надзвичайних ситуаціях; принцип регіональних торговельних домовленостей. 

СОТ є напівзакритою організацією, оскільки доступ до неї обмежено досить жорсткими умовами як економічного, так і політичного характеру. Кожен новий член СОТ отримує суттєві пільги на світовому ринку. Приєднання до СОТ для України має стратегічне значення з точки зору двох важливих факторів: передумова для подальшої поступової інтеграції України у європейські та світові процеси та структури; системне реформування національної економіки згідно з принципами лібералізації і відкритості ринку. 

Членство України у СОТ визначає наступні привілеї: зменшення тарифних і нетарифних обмежень для українських товарів практично на всіх світових ринках; можливість змінити структуру експорту в бік підвищення частки високо​технологічної продукції; кількісне та якісне поліпшення української торгівлі; забезпечення справедливого вирішення торговельних спорів; застосування антидемпінгових і компенсаційних заходів з метою захисту внутрішнього ринку; введення тимчасових обмежень імпорту у випадках виникнення проблем з платіжним балансом.
Основні наслідки вступу України до СОТ: інтеграція до міжнародної ринкової економіки, створення правових засад для стабільного і передбачуваного ведення підприємницької діяльності та міжнародної торгівлі; збільшення обсягів надходжень прямих іноземних інвестицій у 1,5 ‑ 2 рази; спрощення умов доступу до ринків країни-членів, що входять до  Світової організації торгівлі; сприяння вирішення торговельних спорів (механізм урегулювання передбачений нормами СОТ); пожвавлення торговельно-економічних зв'язків; зростання надходження до Державного бюджету (скасування пільг, кількісне збільшенню бази для справляння митних платежів, зростання обсягів виробництва, активізації торговельного обороту; доступ до ширшого асортименту товарів і послуг. 
20.3. Україна і європейське співтовариство
Першим етапом створення Європейського Союзу є підписання Паризького договору (08.04.1951 р.) про створення Європейського об'єднання вугілля і сталі, який набрав чинності у серпні 1952 року. Країнами-засновниками стали ФРН, Франція, Італія, Бельгія, Нідерланди, Люксембург. 
Другий етап (етап зони вільної торгівлі (1958-1969 рр.)) розпочався 25.03.1957 р. підписанням Римського договору про створення Європейського економічного співробітництва та Євратома. Відповідно до договору поступово відмінено мито та кількісні обмеження на взаємну торгівлю, встановлено загальний митний тариф, введено загальну митну політику. 

Третій етап (етап митного союзу (1968-1976 рр.)) розпочався зі створення Європейських співтовариств і митного союзу. Відбувається розвиток переваг митного союзу і зовнішньої торгової політики у відношенні до третіх країн, формується єдина сільськогосподарська політика та політика охорони навколишнього середовища.

Четвертий етап (етап спільного ринку (1987-1992 рр.)) характеризується тим, що на основі Єдиного європейського акту створено внутрішній ринок країн Європейського Союзу. Формуються досить тісні економічні зв’язки з країнами ЄС. Україна розглядається як ринок збуту та джерело високо​інтелектуальної робочої сили. 
П’ятий етап (етап економічного союзу (з 1992 р.)) розпочався підписанням договору про створення Європейського Союзу (01.11.1993 р.), узгодження валютної політики. Цей етап поділяється на такі стадії: 1990-1993 рр. – валюти країн Європейського Союзу мають вільний обіг в межах європейської валютної системи; 1994-1998 рр. – створюється Європейський валютний інститут і підсилюється координація макроекономічної політики; з 1999 р. – взаємно фіксуються курси валют, вводиться євро, створюється єдиний європейський центральний банк. 
Відносини України з ЄС головним чином ґрунтуються на Угоді про партнерство і співробітництво, що набула чинності в 1998 році. Вона підкреслює повагу до основних спільних цінностей як основи для співробітництва, забезпечує відповідні рамки для політичного діалогу, запроваджує основні спільні цілі на основі гармонійних економічних відносин, сталого розвитку, співробітництва в низці галузей. 
До пріоритетних галузей співробітництва належать: енергетика та ядерна безпека (заходи з подолання наслідків Чорнобильської катастрофи); торгівля (двостороння угода щодо доступу до ринку товарів і послуг та про підтримку з боку ЄС адаптації українського законодавства відповідно до багатосторонніх правил системи СОТ); судочинство; внутрішні справи; захист навколишнього середовища (робоча група з питань зміни клімату, що фокусується на реалізації положень Кіотського Протоколу та на проектах технічної допомоги); транспорт (інтеграція транспортної інфраструктури України до європейської транспортної мережі в рамках програм Пан-європейські транспортні коридори, Чорне море та ТРАСЕКА; наука і технології (двостороння угода про співробітництво 2002 року – співпраця за 6 та 7 Рамковими Програмами та ін. ЄС також надає фінансову підтримку Науково-технологічному центру в Україні (STCU) та через ІНТАС – міжнародну асоціацію для сприяння співробітництву між науковцями з країн колишнього Радянського Союзу); інвестиції; прикордонне співробітництво (єврорегіони).
20.4. Шляхи підвищення впливу України на міжнародні економічні відносини

Основні складові участі України у міжнародних економічних відносинах:
· адаптація законодавчої бази України до міжнародного законодавства, забезпечення вимог стосовно прав людини;
· економічна інтеграція, розвиток торговельних відносин між Україною та іншими країнами, інтеграційними угрупованнями;
· адаптація соціальної політики України до світових стандартів;
· гармонізація вітчизняних технічних стандартів до ISO;
· культурно-освітня i науково-технічна інтеграція;
· регіональна інтеграція України;
· галузева співпраця та участь у міжнародному поділі праці;
· співробітництво у галузі охорони довкілля;
· співпраця у військовій сфері; 

· позитивні тенденції у загально визнаних міжнародних рейтингах. 
Після проголошення незалежності України участь в діяльності Організації Об'єднаних Націй було визначено одним з пріоритетних напрямів зовнішньої політики нашої держави. 

Іншою впливовою організацією у сфері міжнародних економічних відносин є Світова організація торгівлі (СОТ) як правова та інституціональна основа світової торговельної системи. Важливим чинником впливу на економіко-політичну ситуацію на територіальному рівні є створення та функціонування регіональних організацій таких, наприклад, як СНД (Співдружність незалежних держав), ГУАМ (Грузія, Україна, Азербайджан, Молдова), ОЧЕС (Організація чорноморського економічного співробітництва) та інші.
Лекція 21. Глобалізація як складова світових інтеграційних процесів
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21.1. Глобалізаційні процеси в міжнародній економіці 
Глобалізація (globalization) – це економічний процес об’єднання національних економік переважної кількості країн в єдиний світовий простір. Єдина ринкова економічна система нанизується на економіки багатьох країн поступово і регулюється суворими неоліберальними принципами.

Розрізняють два аспекти глобалізації: високотехнологічний і низькотехнологічний. Процес глобалізації складається з 3-х взаємопов’язаних компонентів: 1) міжнародний поділ праці; 2) міжнародне виробництво; 3) політичні відносини.

Процес глобалізації характеризує: зростаюча взаємозалежність економік різних країн; цілісність і єдність світового господарства; посилення відкритості національних ринків; поглиблення міжнародного поділу та кооперації праці. 

Розгалуженість світових інформаційно-комунікативних мереж за рахунок впровадження новітніх технологій, систем електронного цифрового зв'язку дозволяє втручатися у процес функціонування інституціональних одиниць поза державним контролем конкретно взятої країни. 
Суттєво на глобалізаційні процеси впливають «нові індустріальні країни» Азії та окремі держави Латинської Америки. Розвивається тенденція до формування глобальної цивілізації зі спільними уподобаннями, цінностями. Зароджуються основи міжнародного громадянського суспільства.

Основними напрямами розвитку глобалізації вважаються: промисловий; культурний; соціальний; політичний; фінансовий (грошовий); економічний; інформаційний; технологічний; технічний.
21.3. Антиглобалізаційні процеси
Антиглобалізація – це певною мірою протистояння процесу глобалізації. Зазвичай, представники цього руху не мають за мету радикальну боротьбу проти глобалізації. Основна протидія зосереджена на негативних наслідках глобалізації. Характерними рисами антиглобалізації є: інтернаціоналізм класової структури; масовість акцій; поєднання методів діалогу та громадянської непокори владі (владам). Методом протидії може виступати застереження керівників високого рівня від дій, що призводять до екологічних катастроф, політичної нестабільності, розшарування та розпаду суспільства. 
Антиглобалісти використовують різні методи боротьби, серед яких: силові; пропагандистські;  мирні демонстрації;  високотехнологічні методи боротьби.

До основних цілей, які наслідують антиглобалісти, належать: супротив змішуванню національних культур; збереження ідентичності кожної нації (мова, фольклор та ін.); перешкоджання поширенню впливу транснаціональних і багатонаціональних компаній; протидія діяльності міжнародних організацій (МВФ, СОТ, СБ тощо). 
Завданням антиглобалістів є перехід до більш справедливої, на їх думку, моделі суспільного устрою. Діяльність антиглобалістів спрямована на створення ускладнень у проведенні зустрічей на вищому рівні; бойкот діяльності окремих ТНК (можливе нанесення шкоди їхньому майну), існують спроби анулювання наднаціональних організацій. 

Основними цінностями антиглобалістів є справедливість, солідарність, демократія, економічні та соціальні права, самоврядування, екологічно чисте навколишнє середовище. Хоча не виключається використання масових заходів під прикриттям антиглобалістів з метою відстоювання певних інтересів окремих осіб, введення конкурентної боротьби, сприяння діяльності транснаціональним компаніям.
21.3. Економічна складова сталого розвитку 

Концепція сталого розвитку містить три складові: економічну; природо​охоронну; соціальну. 
Основними показниками економічної складової сталого розвитку являються наступні: ВВП на душу населення; розмір споживчого кошику; середня заробітна плата тощо. Поняття економічної складової сталого розвитку вміщує у себе оптимальне використання обмежених ресурсів людства на Землі. Розумне обмеження споживання надає змогу зберегти той чи інший ресурс, або подовжити використання цього ресурсу на певний термін. 
Рівень сталого розвитку, як варіант, оцінюється за допомогою відповідного індексу Іср, за методикою Інституту прикладного системного аналізу Національної академії наук України та  Міністерства освіти і науки України. Індекс сталого розвитку вираховується, як сума індексів для трьох вимірів: економічного  (Іекв), екологічного (Іев) та соціального (Ісв) з відповідними ваговими коефіцієнтами. Економічна складова сталого розвитку формується у індексі економічного виміру, який  складається з індексу конкуренто​спроможності (3 індикатори, 47 наборів даних) та індексу економічної свободи (10 індикаторів, 50 наборів даних).
Індекс конкурентоспроможності формується з таких трьох показників: індикатор технологічного розвитку країни; індикатор громадських інститутів; індикатор макроекономічного середовища. Наборами даних, які використовуються при розрахунках індикаторів є наступні: стан трансферту технологій; інноваційний розвиток країн; рівень розвитку інформаційно-комунікаційних технологій; рівень видатків країни на дослідження та розробки; обсяги іноземних інвестицій тощо. Індекс економічної свободи містить індикатори торговельної політики країни, потоків капіталів та іноземних інвестицій, політики формування цін, оплати праці тощо. 
У процесі сталого економічного розвитку технологічний фактор є одним із визначальних. За показниками діяльності можна стверджувати про три явно виражені центри технологічної активності: Європа, Східна Азія, Північна Америка. 
До десятки ключових технологічно-інноваційних країн входять: США, Японія, Тайвань, Швейцарія, Швеція, Ізраїль, Фінляндія, Німеччина, Канада, Данія. Кожна з них за показниками кількості використаних патентів і темпів зростання зазначеного показника своїм шляхом посідає відповідні місця у рейтингу. За рівнем високо​технологічності експорту до першої десятки входять такі країни: Філіппіни, Сінгапур, Малайзія, Ірландія, Південна Корея, США, Велика Британія, Таїланд, Нідерланди, Угорщина.
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Реальний імпорт







Субститути експорту







Реальний експорт







Які імпортують







Які експортують







Товари, які використовуються у тій самій країні, де виробляються, оскільки не можуть переміщуватися між країнами (державні, комунальні послуги, будівництво, освіта, фінансове посередництво)







Товари, які можуть переміщуватися між країнами
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– економічно розвинені країни



– нові індустріальні країни



– країни, що розвиваються







– Західна Європа



– Східна Європа



– Центральна Європа



– Близький Схід



– Середній Схід



– Далекий Схід



–  інші.







за доходом на душу населення (дол. США):



– ( 12 тис.



– 7 – 12 тис.



– 2 – 7 тис.



– 700 – 2000 



– ( 700







Економіка країни:



– розвинена ринкова 



– ринкова 



– перехідна 



– командна, центрально-керована







– промислово розвинені країни



– аграрні країни



– промислово-аграрні країни



– аграрно-промислові країни







Регіонально-економічний принцип







Принцип аналізу складових







Принцип ступеня розвитку ринку







Економічний принцип







Соціально-економічний напрям







- країни наукової епохи 



- країни технологічної епохи



- країни виробничої епохи 







Соціально-економічний принцип







Соціальна організація:



- капіталістичні



- етатичні



- соціалістичні







- Європейський Союз (ЄС)



- Співдружність незалежних держав (СНД)



- Інтеграційне об’єднання країн Північної Америки (НАФТА)



- Латиноамериканська асоціація вільної торгівлі



- Організація економічного співробітництва і розвитку 



- Чорноморське економічне співробітництво (ОЧЕС)



- ГУАМ та інші (всього 63 економічні інтеграційні угоди)







Організаційний принцип
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- компанія зі 100 % вартістю інвестора



- участь у акціонерному капіталі



- майнові та немайнові права



- концесії



- консорціуми



- альянси



- міжнародний лізинг







- іноземна валюта



- національна валюта



- рухоме та нерухоме майно



- акції



- фінансові інструменти



- права інтелектуальної власності



- права на господарську діяльність



- послуги



- реінвестиція прибутку







Організаційні форми







Види інвестиційних активів







- прямі



- міжнародні альянси



- портфельні







- державні



- приватні



- міжнародних організацій



- змішані







Види інвестицій







Форми інвестицій







Класифікація інвестицій
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– Схід - Захід;



– Північ - Південь.







– розвинені країни;



– країни, що розвиваються.







– світ капіталізму;



– світ соціалізму;



– світ, що розвивається.







– світове ринкове господарство; 



– національне ринкове  господарство;



– світове соціалістичне господарство;



– національне соціалістичне господарство.







Політична противага







Концепція центру та периферії







Концепція трьох світів







Системний підхід







Політико-соціально-економічний напрям



розвитку міжнародної економіки
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Бюджетний сектор







Зовнішній сектор















Урядові установи
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Неприбуткові інститути







Нефінансові корпорації
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Основна умова: відсутність порівняльних переваг 











Внутрішні фактори







Зовнішні фактори







- історичні чинники розвитку території;



- мовні особливості;



- релігія;



- рівень освіти;



- сімейні традиції;



- відношення до роботи та дозвілля;



- рівень соціального розвитку







- ступінь впливу міжнародної торгівлі (частка товарів, які відіграють визначальну культурну роль у країні);



- імпорт культурних надбань (кіно, музика, мода);



- інтеграційні процеси (етапи інтеграції, відкритість економіки);



- глобалізації (загальна стандартизація культур, стилю життя, цінностей)







Історичний вплив







Особистісні  фактори







- лояльне ставлення до товару (виробника, бренду);



- ірраціональна прив’язаність до певного бренду.







Вплив



- засоби реклами;



- засоби масової інформації; суспільне ставлення;



- технічне забезпечення впливу;



- технології ЗМІ; рівень;



- методики впливу на споживача. 







Прямий вплив







Опосередкований  вплив







Результат - міжнародна торгівля на основі розбіжностей у смаках та уподобаннях 







Вплив







Фактори







Складові
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Ліцензіат







Ліцензіар







Ліцензія







Ліцензійна угода







Патентна ліцензія







Безпатентна ліцензія







Невиняткова ліцензія







Виняткова ліцензія







Повна ліцензія
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угоди
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Золотомонетний стандарт –



Паризька валютна система (1867 р.)















СВІТОВА ВАЛЮТНА СИСТЕМА







Золотозливковий та золотодевізний стандарт







Доларовий стандарт







Ямайська валютна система (1976р.)











Бреттон-Вудська валютна система (1944р.)



















Стерлінговий стандарт
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- імпортні



- експортні



- транзитні







- номінальні



- ефективні







- автономні



- конвенційні



- преференційні







- сезонні



- антидемпінгові



- компенсаційні







- адвалерні



- специфічні



- комбіновані
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Розмір ринку







Кількість національних філій







Потреба в капіталі







Рівень кваліфікації робочої сили







Ступінь конвертації виробництва







Розмір корпорації







Переваги в рекламі







Технологічне лідерство







Забезпечення доступу до природних ресурсів







Переваги у кваліфікації робочої сили







Причини імпорту капіталу







Причини



експорту капіталу
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Вільноконвертована валюта















Валюта тих країн, де зберігаються валютні обмеження на деякі валютні операції або обмеження для нерезидентів











Частково конвертована валюта















Валюта, що повністю зберегла валютні обмеження на всі валютні операції як для резидентів, так і для нерезидентів



нерезидентів











Неконвертована валюта











Валюта обмінюється без обмежень на будь-які іноземні валюти, як резидентами, так і нерезидентами











Конвертованість національної валюти
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Модель специфічних факторів







Фактори виробництва
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Мобільний фактор











Специфічні фактори 







Виробництво споживчих товарів, F







Виробництво промислових товарів, M











Виробництво 







L=LМ+LF







QМ=QМ(К;L)







QF=QF(T;L)
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Резервна











( вільно конвертована



( частково конвертована



( неконвертована







За використанням







( звичайна



( «кошикова»







За будовою







( готівкова



( безготівкова







За формою







( національна



( іноземна



( міжнародна







За статусом







Класифікація валютних ресурсів
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Ціна







Кількість







Рівновага







Ціна в країні Б







Ціна в країні А







Кількість товарів, що купується







Мито







Ціна товару з країни Б з врахуванням мита







Забезпечено внутрішнім виробництвом при нижчій ціні
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торгують тільки дві країни двома товарами      (трудомістким, капіталомістким);



використовуються два фактори виробництва;       (праця – капітал);



різна факторозабезпеченість;



ідентичні технології;



різниця у ресурсозабезпеченні;



немобільність факторів виробництва між країнами;



повна мобільність факторів виробництва між галузями країни;



смаки і вподобання споживачів в різних країнах однакові.



повне ресурсовикористання;



однаковий ефект масштабу;



транспортні витрати відсутні;



політика laissez faire (невтручання держави в економіку);



спеціалізація виробництва неабсолютна (кожна країна виробляє два товари);











ПРИПУЩЕННЯ
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Відносна ціна товару







Зайнятість у галузі







Заробітна плата







Обсяг фактору
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- немобільність робочої сили між країнами;



- повна мобільність робочої сили між галузями країни;



- повна зайнятість;











торгують тільки дві країни двома товарами



існує поділ праці – спеціалізація виробництва



праця – єдиний фактор виробництва







виграш від торгівлі



різниця у ресурсозабезпеченні



















- витрати виробництва постійні, їх зниження збільшує попит;



- транспортні витрати не враховуються;



- політика laissez faire – невтручання держави в економіку;



- абсолютна спеціалізація виробництва (кожна країна виробляє тільки один товар);



- однакова факторозабезпеченість;



- смаки і вподобання споживачів у різних країнах однакові.







ПРИПУЩЕННЯ
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ПОЛОЖЕННЯ











експорт має бути більшим за імпорт, тоді отримаємо позитивний платіжний баланс;



необхідність протекціоністської політики (стимулювання експорту, обмеження імпорту);



додатковий приплив коштів + безробітні = додаткове виробництво в країні.







багатства світу обмежені;



багатства світу – величина постійна;



зовнішня торгівля – це тільки перерозподіл багатства;



виграш від торгівлі однієї країни відбувається за рахунок іншої;



праця – єдиний фактор виробництва;



неповна зайнятість.
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